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Sammanfattning

Den 1 januari 2023 tar Sverige 6ver ordférandeskapet i EU:s
ministerrdd. Det sker vid en tidpunkt da det &r som allra viktigast
for den Europeiska unionen att sta fast och enad kring karnvardena
Oppenhet och demokrati.

En uppmaning till att agera under det svenska ordférandeskapet

| en tid nar geopolitiska spanningar tilltar, globala vardekedjor kar och den globala ekonomin
ar p& vag mot recession ar den inre marknaden avgérande for att sakra tillvaxten och
motstandskraften i EU:s ekonomi. Mot bakgrund av en undersékning av nastan 1 000 sma
och medelstora foretag, intervjuer och en litteraturstudie féreslar vi att EU:s regeringar och
institutioner genomfor foljande atgarder:

FORMULERA EN DJARV OCH AMBITIOS VISION FOR DEN INRE MARKNADEN

@ Den inre marknaden ar avgorande for att skapa en ekonomi som fungerar for manniskor, for att starka EU:s
stallning i varlden och for att géra EU redo for den digitala tidsaldern — tre av de sex huvudmalen i Europeiska
kommissionens arbetsprogram for 2023.

/@ BYGG EN KULTUR BASERAD PA FORTROENDE OCH REGELEFTERLEVNAD

Friktionsfri handel pa den inre marknaden kraver ett fullstandigt, korrekt och omedelbart inférlivande

av EU-lagstiftning i den nationella lagstiftningen. Om de hinder forsvinner, som beror pa att
inremarknadslagstiftningen inte ar fullstandigt genomford, kan EU:s ekonomi 6ka med ytterligare 520-600
miljarder euro.

tf SKAPA EN GRON OCH CIRKULAR INRE MARKNAD

DE? Handel &ar ett medel for att framja och sprida innovationer éver flera marknader och for att minska
kostnaderna for att 6verga till mer hallbara produktions- och konsumtionssystem. Friktionsfri handel med
klimatvaror och klimattjanster pa den inre marknaden ar en forutsattning for att genomféra den gréna
omstéllningen

% ANVAND DIGITALA VERKTYG OCH LOSNINGAR FOR ATT SKAPA FORUTSATTNINGAR
FOR TILLVAXT

EU-lagstiftningens effektivitet och &ndamalsenlighet kan undergréavas av att foretag inom EU tillampar
den pé ett mycket komplicerat satt. Genom att anvénda digitala verktyg kan man sénka kostnaderna for att
samla in, uppdatera och gora information tillganglig pa den inre marknaden.

Vi kompletterar dessa overgripande atgardsforslag med elva konkreta rekommendationer.



@ FORMULERA EN DJARV OCH AMBITIOS VISION FOR DEN INRE MARKNADEN

#| Anta en ambitios strategi for den inre
marknaden.

#7 Stark Solvit genom att inritta en
ombudsman fér den inre marknaden i varje
EU-medlemsstat och &lagg Solvit att agera
mer proaktivt i strukturella &renden samt
o6ka kunskapen om Solvit.

#2 Gor befintlig och ny EU-reglering féremal
for ett dataflodestest.

Anta en strategi fér den inre marknaden som tydligt prioriterar
den inre marknaden i EU:s integrationsprojekt, grona omstallning
och innovationsagenda. Strategin fér den inre marknaden bér ta
ett helhetsgrepp om hela foretags- och konsumentresan.

Utse en ombudsman fér den inre marknaden (med ansvar

for eller i samarbete med Solvit) i varje medlemsstat som

ett nationellt, oberoende organ med tillgang till effektiva
rattsmedel. Ett natverk av ombudsmén for den inre
marknaden bdr inrattas under Europeiska kommissionens
6verinseende for att sékra en enhetlig tolkning av EU-reglerna
i medlemsstaterna.

Genomfor ett dataflédestest som bygger pa principen om
dataskydd, men som samtidigt begrénsar risken for att skapa
onddiga bordor vid tilldmpningen av dataskyddsreglerna.

Det ger féretagen moéjlighet att rattsligt prova beslut om
uppgiftsskydd som uppfattas som oproportionerliga.

f@ BYGG EN KULTUR BASERAD PA FORTROENDE OCH REGELEFTERLEVNAD

#l Uppgradera den europeiska
planeringsterminen sa att den omfattar
rekommendationer om hur genomférandet
av EU-lagstiftningen kan harmoniseras och
hur bristerna i efterlevnaden ska minskas.

#5 Okaanvandningen av verktygsladan
for battre lagstiftning: ny lagstiftning
bor utformas med hénsyn hur den
ska genomféras och kraven pa
konsekvensbeddémning ska alltid
respekteras.

=

#6 Kartlagg och undanrdj réattsliga hinder for
handel med klimatvaror och klimattjanster
pa den inre marknaden.

#7 Utforma EU:s digitala produktpass pé ett
satt som underlattar féretagens cirkulara
arbete.

Skapa incitament fér medlemsstaterna tar politiskt

ansvar for att EU-reglerna tilldmpas korrekt. Det kan ske
genom att rekommendationerna om att minska bristerna

i efterlevnaden samt att harmonisera genomférandet

av EU:s lagstiftning integreras i den europeiska
planeringsterminen, och kontrolleras genom en kombination av
6vervakningsmekanismer och eventuella sanktioner.

Sakerstall att genomfdorandet av reglerna ar inkluderat i
utformningen av all ny lagstiftning och att konsekvensanalyser
alltid genomfdrs. Konsekvensanalyser ar avgérande for att

fa val férankrade, genomférbara regleringar och att dessa
uppnar de politiska malen utan oavsiktliga konsekvenser och
kompromisser.

tf SKAPA EN GRON OCH CIRKULAR INRE MARKNAD

Kartlagg och undanrdj rattsliga hinder fér handel med
klimatvaror och klimattjanster pa den inre marknaden i syfte
att paskynda minskningen av koldioxidutslapp, genom att
strukturera marknadssignaler, stimulera innovation och sénka
priset pa ny teknik. Utarbeta en fardplan fér att undanréja
kritiska hinder och 6vervaka genomférandet.

Infér ett val utformat digitalt produktpass baserat pa
synpunkter fran berérda parter, inklusive sma och medelstora
féretag. Minimera risken for att administrativa bérdor och
kostnader for féretagen minskar passets potential att stodja
cirkularitet eller skapar bristande sammanhéllning pa den inre
marknaden.



% ANVAND DIGITALA VERKTYG OCH LOSNINGAR FOR ATT SKAPA FORUTSATTNINGAR FOR TILLVAXT

Inratta ett harmoniserat tillvagagangssatt for EPR. En

#%7 Skapa en enda kontaktpunkt for centraliserad och uppdaterad digital EPR-l6sning med
medlemsstaternas system for utékat en enda kontaktpunkt for EPR underlattar fér en enda
producentansvar (EPR). EPR-registrering och -rapportering i alla medlemsstater pa

produktniva.

Férenkla momsférfarandena genom att skapa ett enda
momsregistreringsnummer i EU och utvidga det befintliga
#4 Skapa ett enda moms-id och utvidga konceptet med en enda kontaktpunkt for moms till att
moms vid en enda kontaktpunkt. omfatta alla varutransaktioner (inklusive EU-omfattande
lagerplacering och vidareforsaljning).

Anpassa EU:s markningskrav till den digitala tidsaldern
genom att ge producenter méjlighet att valja om de vill
#10 Erkann digital markning som en verklig marknadsfora sina produkter digitalt eller fysiskt. Erkann
ersattning tillfysisk markning. digitala etiketter som verklig erséttning till fysiska etiketter i
alla produktgrupper och medlemsstater.

Skapa ett mer konkurrenskraftigt ramverk for

#1l Skapa forutsattningar fér utvecklingen gransoéverskridande betalningar for att se till att EU-
av enkla, snabba, tillférlitliga och billiga medborgarna har tillgang till ett brett utbud av leverantérer
granséverskridande betalningar, bade for som alla verkar i en 6ppen och konkurrensutsatt miljo,
betalningar i euro och andra valutor. inklusive traditionella finansiella leverantérer sdsom banker,

fintech-leverantérer och plattformsoperatérer.

Vara rekommendationer ger en rost at svenska sma och medelstora foretag

Smé och medelstora foretag ar ryggraden i den svenska ekonomin: de utgér 99,9 procent

av alla foretag och star for 48 procent av BNP. Sedan 1990 har dessa smé& och medelstora
foretag skapat fler an fyra av fem arbetstillfallen i Sverige och stér for 55 procent av den totala
sysselsattningen. Smé och medelstora foretag ar de framsta padrivarna for innovation och
utvecklar innovativa l6sningar pé globala utmaningar som t.ex. klimatkrisen.

Sedan Sverige blev medlem i EU 1995 har den inre marknaden i genomsnitt 6kat Sveriges BNP
per capita med 1,5 procent, skapat 70 000 arbetstillfallen och 6kat medborgarnas kopkraft
med 540 euro — varje ar. Den standardisering och harmonisering av regelverk som ligger till
grund for den inre marknaden ar sarskilt vardefull for smé och medelstora foretag, da de ofta
saknar kunskap, storlek och ekonomiska resurser for att ta sig in p& exportmarknader med
olika handelssystem och regelverk.

Som en del av denna studie genomfordes en undersokning bland cirka 1 000 svenska smé och
medelstora foretag, varav 300 ar eller skulle kunna bli exportorer. Av dessa uppger 95 procent
att de har dragit nytta av den inre marknaden, men cirka 75 procent avdem menar att rattsliga
hinder i viss man begransar deras mojligheter att gora affarer pa den inre marknaden.



Rattsliga hinder dkar kostnaderna, minskar vinsterna och forsamrar konkurrenskraften hos
svenska smé och medelstora foretag i forhallande till konkurrenter pa andra marknader. De
foretag som deltog i undersokningen bekraftar enhalligt att en minskning av rattsliga hinder
skulle underlatta for dem att géra mer affarer pa den inre marknaden. Nastan nio av tio

smé och medelstora foretag uppger att en forenkling av administrativa forfaranden skulle
underlatta for dem att géra mer affarer pa den inre marknaden. Lika viktigt ar att sakra battre
tillgang till nationella regler, harmonisera momsforfaranden och skapa béattre forutsattningar
for gransoverskridande betalningar.

En sammanhallen gemensam inre marknad erbjuder en plattform for sma och medelstora
foretag som vill bli storre och bygga upp muskler for att kunna konkurrera globalt. En
orealiserad inre marknad innebar saledes att den svenska (och europeiska) ekonomin gér
miste om betydande mojligheter att skapa annu storre fordelar for arbetstagarna i form
av fler arbetstillfallen, battre betalda jobb och tkad anstallningstrygghet. Dessutom gér
konsumenterna miste om fordelar sdsom lagre priser, storre produktutbud och kortare
leveranstider.

Rapporten dr ocksa avsedd att inspirera framtida initiativ fér den inre
marknaden

Den inre marknaden ar en av EU:s storsta framgangar och skapar forutsattningar for att EU
ska bli varldens framsta ekonomi. Den ackumulerade vinsten frén den inre marknaden uppgér
till 8-9 procent av EU:s BNP. Samtidigt har konsumenterna fatt tillgang till ett stort utbud av
varor och tjanster till lagre priser.

Den inre marknadens storlek har dessutom gett EU en stark stallning i forhandlingar och
dialoger med globala partners. Genom att anvanda detta inflytande under utmanande
perioder som kéannetecknats av externa chocker och globala stérningar, har en mer
motstandskraftig och valmaende ekonomi byggts i EU.

Pa grundval av den inre marknadens betydelse uppmanar rapporten ocksa till att framtida
EU-initiativ ska fortsatta att driva en djarv och ambitios vision for den inre marknaden. Det
finns ocksa ett antal politikomraden som ar viktiga for smé och medelstora foretag som inte
har tagits med i undersékningen, men déar framtida initiativ p& den inre marknaden skulle
kunna gora stor skillnad:

« Offentlig upphandling | Sma och medelstora foretag ser en stor tillvaxtpotential om
man undanrojer de hinder som férsvérar deltagande i offentliga upphandlingar pa den
inre marknaden, bland annat sprékbarriérer, bristande insyn och rattsliga hinder. Vi
uppmuntrar kommande EU-ordférandeskap och kommissioner att initiera forskning pa
detta omrade och ta politiska initiativ som gor det lattare for smé och medelstora foretag
att delta i gransoverskridande offentliga upphandlingar.

» Upphovsratt | Sméa och medelstora foretag kraver en harmonisering av reglerna
for tjanster. Eftersom vissa programvaror och digitala tjanster till stor del bestar av



Omstart av EU:s inre marknad

upphovsrattsskyddat innehéll ar den fria rérligheten for tjanster nara kopplad till
upphovsratten. | dag hindras den fria rorligheten av att upphovsréatten delvis bestér av
EU-lagstiftning och delvis av nationell lagstiftning. Vissa saker kan alltsé vara skyddade i
ett land men inte i ett annat. Vi uppmanar framtida EU-ordférandeskap och kommissioner
att sakerstalla att det sker en harmonisering av detta lapptacke av direktiv, forordningar
och nationella lagar, som driver upp transaktionskostnaderna med olika rattigheter och
avtal for olika medlemsstater.

Avgransning och utarbetande av rapporten

Den Europeiska kommissionen har ett brett och lAngtgdende arbetsprogram for 2023. Som
ordférande i EU:s ministerrad ar det den svenska regeringens uppgift att valja vilka fragor som
ror den inre marknaden som ska prioriteras under perioden. En annan, lika viktig uppgift for
det svenska ordférandeskapet ar att borja lagga grunden for ndstkommande kommissions
arbete 2024. | denna rapport uppmanar vi den svenska regeringen att fokusera pé att
paskynda integrationen av den inre marknaden — inte for att flytta fokus inat utan for att
skapa en stark och enad inre marknad som kommer att gynna EU i globala forhandlingar och
geopolitiska dialoger.

Prioriteringen av de elva rekommendationerna har kravt omfattande kartlaggning

och forberedelser. Vi har utgétt frdn de smé och medelstora foretagen, som drabbas
oproportionerligt hart av rattsliga hinder. Rekommendationerna kommer dock att gynna
alla foretag oavsett storlek. Férdelarna kommer att spridas till arbetstagarna genom fler
arbetstillfallen, battre betalda arbeten och dkad anstallningstrygghet. Dessutom kommer
konsumenterna att dra fordel av lagre priser, storre produktutbud och kortare leveranstider.

Utarbetande av rekommendationer

Rekommendationerna i den har rapporten inkluderar initiativ som kan genomféras pa kort sikt, men syftet ar ocksa
att ange riktningen for en ambitios langsiktig vision for den inre marknaden. Rapportens relevans stracker sig
darfor langre an till det svenska ordférandeskapet.

Rekommendationerna i rapporten baseras pa foljande:

* SME-undersokning | Tillsammans med Féretagarna har vi genomfért en undersékning bland dess medlemmar.
Syftet med undersékningen var att kartlagga de viktigaste hindren och méjliga l6sningar for att géra affarer

pa den inre marknaden. Totalt deltog 987 sma och medelstora féretag i undersékningen, varav 300 &r antingen
befintliga eller potentiella exportdrer.

Intervjuer | Vi har intervjuat representanter for svenska foretag och myndigheter, dels for att fordjupa
forstaelsen for vilka politiska initiativ som kan férenkla affarer pa den inre marknaden, dels for att skarpa vara
politiska rekommendationer.

Litteraturdversik | Vi har gjort en litteraturgenomgang for att kartléagga férdelarna med den inre marknaden
samt tillvaxtpotentialen med ytterligare integration. Vi har ocksa funnit inspiration till de politiska
rekommendationerna i befintliga stdndpunkter.




1 Fred och valstand tack vare den inre
marknaden

Bakgrund Viktiga fakta och siffror

1993 skapades den inre marknaden for att 6ka —1  Sedan Sverige blev medlem i EU 1995
det ekonomiska valstandet och bevara freden i EU / har den inre marknaden i genomsnitt

genom att frémja det fria flodet av varor, tjanster, | | | | dkat Sveriges BNP per capita med 1,5

kapital och manniskor mellan medlemmarna. I procent, skapat 70 000 arbetstillfallen

och 6kat medborgarnas kopkraft med

Inrattandet av den inre marknaden skapade ett g
540 euro - varje ar.

behov av att harmonisera lagstiftningen och ______,}.
faststalla gemensamma standarder. Malet

ar attinhemska och utlandska foretag ska

uppfylla samma regleringskrav, vilket framjar ,\.H
rattvis konkurrens och lika villkor nar man gor ==
affarer over granserna pa den inre marknaden.

w,  Standardisering och harmonisering
@Q] av regelverk gynnar sarskilt sma
och medelstora foretag. 65 procent
av de svenska sma och medelstora
foretagens totala export ar avsedd

Den inre marknadens storlek ger EU en starkare for den inre marknaden.
stallning nar det galler att férhandla med globala

handelspartner och delta i geopolitiska dialoger. Fokus i denna rapport ligger pa
Genom att anvanda detta inflytande i svéra tider den inre marknaden, men det ar
med externa chocker och globala storningar har vi mycket viktigt att EU fortsatter
bidragit till att bygga en mer motstandskraftig och att utnyttja den inre marknaden
valmaende ekonomi i EU. aven i den externa dimensionen,

sarskilt for att forhandla fram fler
EU-handelsavtal.

11 Deninre marknaden éppnar Europa for foretag och medborgare

Syftet med den inre marknaden ar att varor, tjanster, kapital och manniskor ska kunna rora sig
fritt mellan lander utan gransreglering, tullar och tariffer. Den inre marknaden bestér av de 27
EU-medlemslanderna och de fyra EFTA-landerna (Island, Liechtenstein, Norge och till viss del
Schweiz). Tillsammans bildar medlemmarna av den inre marknaden varldens stérsta marknad
for bade varor och tjanster.!

Nar den inre marknaden inrattades skapades ett behov av att harmonisera lagstiftningen
och faststélla gemensamma standarder for medlemmarna sé att inhemska och utlandska
foretag omfattas av samma regler. Det framjar rattvis konkurrens och lika villkor nar man gor
gransoverskridande affarer mellan de olika landerna pé den inre marknaden.

Tillgdngen till den inre marknaden har gjort det mojligt for svenska féretag att specialisera
sig och exportera varor och tjanster till platser dar de har konkurrensfordelar. Samtidigt har
konsumenterna fatt tillgdng till ett stort utbud av varor och tjanster producerade i andra
lander till lagre priser. Sedan Sverige blev medlem i EU 1995 har den inre marknaden i
genomsnitt 6kat Sveriges BNP per capita med 1,5 procent, skapat 70 000 arbetstillfallen och



6kat medborgarnas kopkraft med 540 euro - varje ar, se Figur 1.2 Totalt sett ar vart tredje jobb i
Sverige idag beroende av handel.?

| dag g&r mer an 63 procent av Sveriges totala export till medlemmar av den inre marknaden
och 73 procent av Sveriges totala import kommer fran den inre marknaden. Det understryker
den inre marknadens betydelse som ett forsta steg mot en internationell etablering for ménga
svenska foretag, sarskilt smé och medelstora foretag.* Dessutom kommer 80 procent av

alla nya produkter i Sverige fran den inre marknaden, vilket stimulerar innovation och ¢kar
produktiviteten.®

Den fria rorligheten for kapital har gynnat den svenska ekonomin som helhet. | dag kommer
70 procent av de utlandska direktinvesteringarna till Sverige fran medlemmar av den inre
marknaden, viket motsvarar 6ver 220 miljarder euro. P4 samma séatt sker 58 procent av alla
svenska utlandska direktinvesteringar i lander som ar medlemmar av den inre marknaden.®
Den fria rorligheten for personer har ocksé gjort det lattare att bo utomlands, och 400 000
svenskar bor for narvarande i andra EU-lander, medan 300 000 EU-medborgare bor i Sverige.”



Figur 1

Den inre marknaden gynnar svenska arbetstagare och konsumenter
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300,000 EU-medborgare bor i /)(/

Sverige U



1.2 Den inre marknaden &r en plattform diar sma och medelstora foretag
kan vaxa och mogna

Sma och medelstora foretag ar ryggraden i den svenska ekonomin: de utgér 99,9 procent av
alla foretag och stér for 48 procent av BNP® Sedan 1990 har dessa skapat fler an fyra av fem
arbetstillfallen i Sverige® och star for 55 procent av den totala sysselsattningen.'® Smé och
medelstora foretag ar de framsta padrivarna for innovation och utvecklar innovativa l6sningar
pa globala utmaningar, t.ex. klimatférandringarna."

Smé och medelstora foretag har generellt sett mindre resurser och mindre kapital

till forfogande an storre foretag, och darfor ar regelbordor och administrativa krav
oproportionerligt tunga for dem att bara. Kostnaderna for fragmenterad lagstiftning och
6verdriven administration ar vanligtvis oberoende av storleken pa den gransoverskridande
verksamheten. Sma och medelstora foretag tenderar anvanda en storre del av sina resurser
for att hantera handelshinder.'2

Standardisering och harmonisering av regelverk ar darfor sarskilt fordelaktigt for sma och
medelstora foretag som stravar efter att skala upp och komma in pa nya marknader, fa
tillgdng till europeiska vardekedjor och stérka sin internationella konkurrenskraft.'* Smé& och
medelstora foretag star for 43 procent av den totala svenska exporten, och 65 procent av de
sma och medelstora foretagens totala export ar avsedd for den inre marknaden.'®

Figur 2

Svenska sma och medelstora foretag vinner pa att fa tillgang till den
inre marknaden

- b3 % icorter e van ams
och medelstora foretag.
i 65% fr:/esci\sz*frfasf?ri:acghs export
SMA ocH gértillden inre marknaden.
MEDELSTORA 75% porien s vaneme
FURETAG u‘l’ﬁon och medelstora féretag.
99’9 % Av 55% g\/ sy.ssefl‘séttr.]mgeoni A
verige finns i sma oc
A.I.'I-A SVENSKA medeglstora foretag.
FORETAG
L8% <o orais trsatmgoiine
kommer frdn smé och
medelstora foretag.

Anm. Smé och medelstora féretag definieras som féretag med férre Gn 250 anstdllda.



De flesta smé och medelstora foretag (95 %) som deltog i den enkat som genomfoérdes som en
del avdenna studie uppger att de drar nytta av tillgangen till den inre marknaden. 41 procent
uppger att de har stora fordelar, medan 53 procent bedomer att de har vissa eller mindre
fordelar, se Figur 11 i bilaga 1.

De smé och medelstora foretagen i undersokningen exporterar huvudsakligen till (83 %)
eller képer in frén (40 %) andra foretag pa den inre marknaden. Andra aktiviteter ar export
till privata kunder (16 %), etablering av lokal nérvaro (9 %) och deltagande i offentliga
upphandlingar (8 %).

Figur 3

Svenska sma och medelstora foretag anvander fraimst den inre
marknaden for export och inkép

Exportera/salja till féretag 83%

Inkép 40%

Exportera/sélja till privatpersoner

0,
(till exempel via webbutiker) 16%
Etablera en lokal narvaro 9%
Delta i offentliga upphandlingar 8%
Rekrytering av arbetare 4%

Utstationering av arbetare 2%
Attrahera investerare 2%
Ta emot finansiering 1%

Annat/ Vet ej 6%

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smd och medelstora féretag som Féretagarna genomfort (se
bilaga 1 fér mer information).

1.3 Deninre marknaden ger inflytande och en global rést

Den inre marknaden har inte bara framjat det svenska valstandet genom att underlatta fler
kontakter mellan medlemsstaterna. Den inre marknadens storlek ger EU en starkare stallning
nar det galler att forhandla med globala handelspartner och delta i geopolitiska dialoger. I en
tid med externa chocker och stora globala storningar har vi kunnat bidra till att bygga en mer
motstandskraftig och valmaende ekonomi i EU. Nagra exempel:



SAAD

)&

Hantera globala halsokriser | Den centraliserade upphandlingen av vacciner
pa EU-nivéa starkte medlemsstaternas forhandlingsstyrka och gav tillgang till
vacciner i storre skala, inom den tid som kravdes, med goda leveransvillkor
och med en diversifierad pool av leverantorer.®"” Totalt sakrade EU upp till
4,2 miljarder doser vaccin till EU-medborgarna.'®

Ge EU-sanktioner ekonomisk havkraft | Sanktioner ar ett viktigt verktyg i
EU:s gemensamma utrikes- och sakerhetspolitik. Det gemensamma motivet
for de flesta sanktionssystem ar att genom ekonomiska patryckningar
forsoka andra de strategiska valen hos statliga och icke-statliga aktorer. Den
inre marknadens storlek ger havkraft &t den ekonomiska pressen fran EU:s
sanktioner, t.ex. EU:s sanktioner mot Ryssland.'

Sakerstélla marknadstilltrade och diversifiering av handeln | Storleken
pa den inre marknaden gor EU till en attraktiv partner for foretag. Enskilda
EU-medlemsstater skulle inte ha kunnat ingé lika manga och lika
formanliga handelsavtal p& egen hand.? Svenska foretag har tillgang till
45 handelsavtal med 78 lander, daribland EFTA-landerna,?"?2 och ingen
handelspartner har fler handelsavtal 4n EU.% Dessa avtal har forbattrat
tillgdngen till och sankt priset pa ravaror och insatsvaror. De har ocksa gett
tilltrade till viktiga exportmarknader.

Skapa globala standarder | Harmoniseringen av lagstadgade krav och
specifikationer for varor och tjanster som passerar granser pa den inre
marknaden har banat vag for en rad europeiska standarder. | en globaliserad
varld kan EU-féretagen ha stora fordelar av att verka pa den plats dar
standarder utformas och faststalls. De kan sedan bedriva verksamhet pa
exportmarknaderna enligt samma regler som pé sin hemmamarknad.? Flera
europeiska standarder har antagits pé internationell niva. EU:s moderna
handelsavtal fungerar som en impuls for antagandet av globala standarder
for att garantera lika villkor for europeiska foretag och deras konkurrenter
fran tredje land.®

Balans mellan specialisering och motstandskraft | Den inre marknaden gér
det mojligt for medlemsstaterna att specialisera sig och importera det som
andra kan producera battre, se Figur 4. Sverige importerar for narvarande fler
an 5 200 produkter. For 2 040 av dessa produkter ar importen koncentrerad
till endast 2-3 lander. Sveriges produktion och ekonomi &r beroende av att
ha tillgang till och goda politiska forbindelser med dessa lander. Stérsta
delen av dessa produkter importeras fran partnerlander dar handeln sker
pa reglerade villkor (1 600 produkter importeras fran den inre marknaden
och 120 fran partnerlander som ingétt handelsavtal). De aterstaende 320
produkterna importeras fran tredjelander., Forhandlingar om handelsavtal
med dessa lander kan hjalpa svenska foretag att ytterligare diversifiera sin
import och bygga upp mer motstandskraftiga globala leveranskedjor.



Figur 4

Den inre marknaden har mojliggjort specialisering och bidragit till
att bygga upp motstandskraft?®

Sverige importerar totalt 5 200 produkter. Utifrdn en metod som utvecklats av Europeiska kommissionen har vi bedémt
Sveriges importberoende utifran tre olika definitioner avimportberoende:

« Importberoende produkter | For produkter i denna grupp kommer importen fran 2-3 lander och den lokala
produktionen i Sverige racker inte till for att tacka den totala efterfrédgan. Den hoga importkoncentrationen innebar
att svenska importérer riskerar storningar i leveranser fran handelspartnern (t.ex. pa grund av logistiska utmaningar
och produktionsstopp) och fér geopolitiska spanningar kring handelspartnern.

« Kansligaimportberoende produkter | Denna undergrupp av importberoende produkter bestér av produkter som
ar sarskilt viktiga for svenska medborgares valbefinnande (t.ex. lakemedelsingredienser och halsovardsprodukter)
eller for att uppratthalla produktionen (t.ex. ravaror och insatsvaror). Kansligheten hos dessa produkter 6kar den
svenska ekonomins exponering och understryker behovet av att sékra tillgdngen till dessa produkter.

« Kritiska importberoende produkter | Denna undergrupp av kénsliga importberoende produkter innehéller
produkter som ar starkt koncentrerade i det globala utbudet (det globala utbudet ar koncentrerat till 2-3 lander).
Det innebar att Sverige delar sitt importberoende med alla andra lander. Vid leveransavbrott har Sverige (liksom alla
andra lander) mycket begransade méjligheter att omdirigera importen till andra platser.

)

Importerade
Parod"u kter dfair 2-3 lander produkter Deninre Partners i Andra
toi;&gfi?ﬂr;;?ﬁtreinoi?] Z)eivlgigla g ~5200 marknaden handelsavtal tredjeléander
produktionen inte racker till for att
tacka efterfragan.
Importberoende
produkter ~1600 produkter ~ ~120 produkter ~320 produkter
~2 040 (78%) (6%) (16%)
Produkter som ar potentiellt
kansliga, t.ex. rdmaterial, aktiva
farmaceutiska ingredienser eller
ndustriella fornodenheter Kansliga produkter ~590 produkter  ~40 produkter ~70 produkter
~700 (84%) (6%) (10%)
Produkter med hog koncentration
i den globala produktionen,
vilket hindrar Sverige fran att Kritiska
diversifiera importen till andra produkter 53 produkter 9 produkter 10 produkter
lander eller egna produkter. ~72 (74%) (12%) (14%)

Anm. Vianvinder BACI-databasen (Base pour [Analyse du Commerce International), som bestdr av bilaterala
handelsfléden pd produktnivé under 2019. Produkterna motsvarar det harmoniserade systemets nomenklatur (sexsiffrig
kod).



Bakgrund

Initiativ for att standardisera och harmonisera
lagstiftningen mellan medlemsstaterna har
bidragit till att undanréja hindren for att gora
affarer pa den inre marknaden, men det finns
fortfarande betydande rattsliga hinder.

| samarbete med Foretagarna har vi genomfort en
undersokning bland svenska smé och medelstora
foretag for att identifiera viktiga hinder och
mojliga initiativ som gor det lattare for sma och
medelstora foretag att géra affarer pa deninre
marknaden.

Den har rapporten fokuserar pa rattsliga hinder
som forsvarar for svenska sma och medelstora
foretag att na sin fulla potential nar det galler
handel med varor och tjanster ver granserna pa
den inre marknaden.

Viuppmuntrar framtida EU-ordférandeskap och
institutioner att fortsatta att fokusera pa att
undanrdja rattsliga hinder, aven inom offentlig
upphandling och rekrytering, som inte omfattas av
den hér studien.

—

2 Sma och medelstora foretag kommer att
gynnas av att rattsliga hinder undanrojs

Viktiga resultat fran undersékningen

950/ av de svenska sma och medelstora
(0] foretagen sager att de har dragit
nytta av den inre marknaden,

framst genom export till och inkop
fran andra foretag

7 5 (y av sméa och medelstora foretag
O anseratt rattsliga hinder iviss
utstrackning begransar deras

mojligheter att gora affarer pa den
inre marknaden.

3 5 (y av sma och medelstora féretag
O anseratt rattsliga hinder
begransar deras mojligheter att
delta i offentliga upphandlingar,

ett omrade som anses ha stor
affarspotential.

8 7 (y av sma och medelstora foretag
(0] uppger att en férenkling av de
administrativa forfarandena
kommer att underlatta for dem

att gora mer affarer p& den inre
marknaden.

2.1 Smaoch medelstora féretags verksamhet och tillvaxtpotential pa
den inre marknaden

Undersokningar bland europeiska foretagsledare, entreprenorer och sméa och medelstora
foretag visar att den inre marknaden har kommit langt nar det galler att undanrdja hinder for
det fria flodet av varor, tjanster, kapital och manniskor éver granserna, men alla &r dverens om
att ytterligare potential kan frigoras om resterande hinder undanréjs.?

. ( Genomsnittlig bedomning av den inre marknadens 0
VD:ar “fullstandighet” nar det géller de fyra friheterna. 75 A)

Andelen foretagare i EU som anser att det gar att gora
Foretagare (O_J mer for att underlatta for deras féretag att verka och 7 O %
w konkurrera fritt p& den inre marknaden.

Sma och Andelen sma och medelstora féretag som anser att
medelstora ((}% hinder inom administrationen eller skillnader i regler och 70%
f6retag lagstiftning ar betydande eller mycket betydande.



Den undersokning som genomfordes som en del av denna rapport bekraftar att svenska sméa
och medelstora foretag har en liknande uppfattning om fordelarna och mojligheterna med

den inre marknaden som sina europeiska motsvarigheter. 95 procent av de svenska sma och
medelstora foretagen sager att de har dragit nytta av den inre marknaden, framst genom
export till och inkop fran andra foretag (se Figur 12 och Figur 13 i bilaga 1). Foretagen bekraftar
ocksa att det finns potential att ytterligare dra nytta av den inre marknaden. 75 procent av
sma och medelstora foretag ser mojligheter att 6ka exporten till andra féretag, 21 procent

att exportera till privatkunder (sarskilt genom e-handel) och 19 procent att etablera en lokal
narvaro i andra medlemsstater p& den inre marknaden (sarskilt inom tjanstesektorn).

Figur 5

Sma och medelstora foretag ser stora méjligheter att utveckla sin
verksamhet pa den inre marknaden

Exportera/sélja till foretag 75%

Exportera/salja till privatpersoner

0,
(till exempel via webbutiker) 21%

Etablera en lokal narvaro 19%
Inkép 17%
Delta i offentliga upphandlingar 16%
Rekrytera personal 1%
Ta emot finansiering 6%
Attrahera investerare 5%
Vet ej 5%

Utstationering av personal 4%

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smé och medelstora féretag som genomférts av Féretagarna
(se bilaga 1 fér mer information).

Anm. Frdga frGn undersékningen: "Var ser du de stérsta mdjligheterna att 6ka din verksamhet pé den inre marknaden?’,
n=251.

Resultaten visar att 75 procent av smé och medelstora foretag anser att olika bestammelser
i de olika medlemsstaterna i viss utstrackning begransar deras mojligheter att gora affarer
pa den inre marknaden. Samtidigt sdger 32 procent att de anser att rattsliga hinder i mycket
stor eller stor utstrackning ar avgérande for deras mojligheter att gora affarer pa den

inre marknaden, se Figur 6. Rattsliga hinder ar lika utmanande som att hitta kunder och
tillmotesgé kundernas behov (75 %).



Omstart av EU:s inre marknad

De utgor emellertid ett stérre problem for smé och medelstora foretag én ett koncentrerat
eller otydligt konkurrentlandskap (56 %), samt andra traditionella exporthinder, som vanligtvis
hanteras pa nationell nivd genom olika exportframjande och andra stodatgarder.?®

Smé och medelstora foretag bedémer att rattsliga hinder tkar kostnaderna (70 %), minskar
vinsterna (59 %) och forsamrar deras konkurrenskraft i forhallande till lokala foretag (54 %),
se Figur 18 i bilaga 1. Den svenska (och europeiska) ekonomin gar darfor miste om betydande
mojligheter att skapa storre fordelar for arbetstagarna genom fler arbetstillfallen, battre
betalda jobb och 6kad anstallningstrygghet. Dessutom skulle konsumenterna gynnas av farre
rattsliga hinder i form av lagre priser, 6kad produktinnovation och kortare leveranstider.

Figur 6

Kritiska hinder for att géra affarer pa den inre marknaden

Olika bestammelser i olika lander
(till exempel moms eller olika krav pa forpackning, markning eller atervinning)

Svérigheter att hitta kunder och méta kundernas behov

Marknaden ar koncentrerad till ett fatal aktorer
(eller att det &r en otydlig konkurrenssituation)

Svérigheter att hitta ratt samarbetspartner

Sé&dana strategiska prioriteringar saknas i féretaget

Tillgang till finansiering

Krangliga och/eller dyra granséverskridande betalningsalternativ

Brist pa specifika kunskaper i foretaget
(till exempel juridisk, finansiell, digital eller kommersiell expertis)

Svérigheter gallande lokala vardekedjor
(exempelvis vid forsaljning till ett storre foretag)

Svérigheter gallande inkop och logistik

0% 50% 100%

I | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet e]

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersokning av sméa och medelstora féretag som genomférts av Féretagarna
(se bilaga 1 fér mer information).

Anm. Frdga frdn undersékningen: "Vad anser du vara de mest kritiska hindren for att géra affdrer pé den inre marknaden?”,
n=272



Resultaten visar att 35 procent av sma och medelstora foretag anser att rattsliga hinder
begransar deras mojligheter att delta i offentliga upphandlingar, medan 20 procent till

och med sager att rattsliga hinder i mycket stor eller stor utstrackning begransar deras
mojligheter att delta i granstverskridande offentliga upphandlingar. Detta ar ett omréde dar
svenska smé och medelstora foretag ser stora mojligheter att expandera sin verksamhet pa
den inre marknaden (se Figur 5).

Dessutom beddémer 63 procent av foretagen att rattsliga hinder hindrar dem frén att képa
invaror pa den inre marknaden, men aven att rattsliga hinder begransar méjligheterna att
6ka exporten till privatkunder och etablera lokal narvaro i andra medlemsstater p& deninre
marknaden (se Figur 7).

Figur7

Rattsliga hinder paverkar sma och medelstora foretags méjligheter
att gora fler affarer pa den inre marknaden negativt

Delta i offentliga upphandlingar
Rekrytera personal

Etablera en lokal narvaro
Exportera till privata kunder
Inkop

Ta emot finansiering
Utstationering av personal

Attrahera investerare

0% 25% 50% 75% 100%

B | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [ | varken stor eller liten utstréckning | liten utstrackning

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smé och medelstora féretag som genomférts av Féretagarna
(se bilaga 1 fér mer information).

Anm. Frdga frdn undersékningen:”l vilken utstrdckning stoppar rdttsliga hinder ditt foretag frén att gora fler affdrer pd den
inre marknaden?’; n=263.
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Omstart av EU:s inre marknad

Figur 8

Atgirder som kan hjilpa foretag att géra fler affarer pa deninre
marknaden

Férenkling av administrativa forfaranden
Harmonisering av momsférfaranden

Harmonisering av nationella tjansteregler

Skapa forutsattningar for granséverskridande betalningssystem
till laga kostnader

Battre tillgang till information om nationella regler och krav
Standardisering av avtalsrattslig praxis

Harmonisering av nationella produktregler

Tillhandahalla juridisk/finansiell information om
potentiella affarspartners i andra lander

Losning av icke momsrelaterade beskattningsfragor
Minskade sprakbarriarer i lagtexter och férordningar
Losning av kommersiella eller administrativa tvister

Forenklad aterbetalning

Anpassning av praxis for offentlig upphandling

Forhindra diskriminering av utlandska féretag genom
lagstiftning eller nationella myndigheter

Ta bort skillnader i nationella konsumentréattigheter (online)

Att gora tillfalliga utstationeringar av arbetstagare enklare

Forbattra erkdnnandet av yrkeskvalifikationer och
/eller uppfylla andra krav for att fa tillgang till en reglerad sektor

I I
0% 25% 50% 75% 100%

Il | mycket stor/ stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet e]

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smé och medelstora féretag som genomférts av Féretagarna
(se bilaga 1 fér mer information).

Anm. Frdga fran undersékningen:”l vilken utstrdckning skulle féljande Gtgdrder hjdlpa ditt foretag att géra fler affdrer pd
den inre marknaden?’, n=238
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2.2 Ytterligare forenkling och harmonisering kan underlatta for sma och
medelstora féretag

Smé och medelstora foretag identifierar flera &tgarder som kan bidra till att minska rattsliga
hinder.? 87 procent av foretagen pekar pa forenkling av administrativa forfaranden, varav 59
procent sager att en sddan atgard i mycket stor eller stor utstrackning kommer att hjalpa dem
att gora mer afférer pa den inre marknaden. Nastan lika viktigt ar atgarder for att:

+ skapa battre forutsattningar for gransoverskridande betalningar till lagre kostnader
+ sakratillgadng till information om nationella regler och krav

« harmonisera momsforfarandena.

| de foljande kapitlen presenterar vi elva rekommendationer for en omstart av den inre
marknaden. Rekommendationerna har tagits fram pa grundval av de affarsutmaningar som
rapporterats i undersokningen om smé och medelstora foretag samt intervjuer med svenska
branschorganisationer och foretag. Dessutom har rekommendationerna verifierats genom
en djupgéende litteraturstudie. Det finns ett antal viktiga omréden for sma och medelstora
foretag som inte har tagits med i studien:

« Offentlig upphandling | Sma och medelstora foretag ser en stor tillvaxtpotential om
man lyckas undanroja de hinder som forsvarar deltagande i offentliga upphandlingar
pé den inre marknaden, bland annat sprékbarriarer, bristande insyn och rattsliga
hinder.®° Vi uppmuntrar framtida EU-ordférandeskap att forska pa detta omrade och att
genomfora specifika atgarder som underlattar for smé och medelstora foretag att delta i
gransoverskridande offentliga upphandlingar.

» Upphovsratt | Sméa och medelstora foretag kraver en harmonisering av reglerna for
tjanstehandel. Eftersom vissa programvaror och digitala tjanster huvudsakligen utgors
av upphovsrattsskyddat innehall ar den fria rorligheten for tjanster nara kopplad till
upphovsratten. | dag hindras den fria rorligheten av att upphovsratten delvis regleras av
EU-lagstiftning och delvis av nationell lagstiftning. Visst innehall kan alltsa vara skyddat
i ett land, men inte i ett annat. Vi uppmanar framtida EU-ordférandeskap att arbeta for
en harmonisering av detta lapptacke av direktiv, forordningar och nationella lagar, som
i dagslaget leder till 6kade transaktionskostnader och olika rattigheter och avtaliolika
medlemsstater.

| oversikten nedan sammanfattar vi de elva rekommendationerna, de rattsliga hinder som
undersokningen pavisade och som avses atgardas. Vissa rekommendationer handlar om
en specifik utmaning, medan andra ar mer Overgripande. Bakgrunden och de foreslagna
losningarna for varje utmaning forklaras narmare i foljande kapitel.
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Rekommendationer

#1 Anta en ambitiés strategi for den inre
marknaden.

#7 Stark Solvit genom att inratta en ombudsman

for den inre marknaden i varje EU-
medlemsstat. Alagg Solvit att agera mer
proaktivt i strukturella &renden samt 6ka
kunskapen om Solvit.

#3 Gor befintlig och ny EU-reglering foremal for

ett dataflodestest.

#lr Uppgradera den europeiska

planeringsterminen sa att den omfattar
rekommendationer om hur genomférandet av
EU-lagstiftningen kan harmoniseras och hur
bristerna i efterlevnaden ska minskas.

#5 Okaanvandningen av verktygsladan for battre

lagstiftning: ny lagstiftning bor utformas
med hénsyn till hur den ska genomféras och
kraven pa konsekvensbedémning ska alltid
respekteras.

#6 Kartlagg och undanréj réttsliga hinder for

handel med klimatvaror och klimattjanster pa
den inre marknaden.

#7 Utforma EU:s digitala produktpass pé ett satt

som underlattar féretagens cirkuldra arbete.

#7 Skapa en enda kontaktpunkt fér

medlemsstaternas system for utékat
producentansvar (EPR).

#4 Skapa ett enda moms-id och utvidga moms

vid en enda kontaktpunkt.

#10 Erkann digital markning som en verklig

ersattning till fysisk markning.

#1l Skapa forutsattningar fér utvecklingen

av enkla, snabba, tillforlitliga och billiga
gransoverskridande betalningar, bade for
betalningar i euro och andra valutor.

Overensstimmer med de atgarder som
efterfragades av sma och medelstora
féretag i undersékningen.

Alla rattsliga hinder

Forenkla de administrativa férfarandena
Sakerstall tillgang till information om nationella
bestdmmelser

Foérhindra diskriminering av utlandska féretag
genom lagstiftning eller nationella myndigheter
Lés kommersiella eller administrativa tvister

Forenkla de administrativa forfarandena

Forhindra diskriminering av utlandska féretag
genom lagstiftning eller nationella myndigheter.
Forenkla de administrativa forfarandena
Harmonisera de nationella tjanstereglerna
Harmonisering av nationella produktregler
Eliminera skillnader i nationella
konsumentréattigheter (online)

Férenkla de administrativa forfarandena
Harmonisera de nationella tjdnstereglerna
Harmonisering av nationella produktregler

Foérenkla de administrativa forfarandena
Harmonisera de nationella tjdnstereglerna
Harmonisering av nationella produktregler

Foérenkla de administrativa férfarandena

Férenkla de administrativa foérfarandena
Séakerstall tillgang till information om nationella
bestammelser

Férenkla de administrativa férfarandena
Harmonisering av nationella produktregler

Séakerstall tillgang till information om nationella
bestdammelser
Harmonisering av mervardesskatteférfarandena

Undanrdj sprakbarriarer i lagtexter och
foérordningar

Skapa forutsattningar for ett gransoverskridande
betalningssystem
Underléatta aterkrav av betalningar



3 Formulera en djarv och ambitios vision for
EU:s inre marknad

Bakgrund Lésningar @

Vid inre marknadens 30-arsjubileum

kan EU uppvisa hur mycket som kan uppnas
med handlingskraft, med en gemensam
malmedvetenhet och en gemensam strategi.

’ Anta en ambitids strategi for den
4‘ inre marknaden.

Den inre marknaden ar avgorande for att skapa en j

ekonomi som fungerar fér manniskor, for att starka Stark Solvit genom att inratta en

ombudsman fér den inre marknaden

EU:s stallning i varlden och for att géra EU redo for o ° .

den digitala tidsaldern - tre av de sex huvudmalen #.Q ivarje EU-medlemsstat. Alagg Solvit

i Europeiska kommissionens arbetsprogram for ?tt IR MET? piroaktlvt iistrukturella

2023. arenden samt dka kunskapen om
Solvit.

| studien uppmanas det svenska ordforandeskapet

och alla EU:s regeringar och institutioner att

formulera en djarv och ambitiés vision for den 5 Gor befintlig och ny EU-reglering
inre marknaden for att dra nytta av de historiska #: foremal for ett dataflédestest.
framgéngarna med harmoniseringen av

lagstiftningen.

*F’ Anta en ambitios strategi for den inre marknaden

5:;5 Bakgrund

For att sékra de fyra friheterna pa den inre marknaden kréavs en kontinuerlig versyn och
uppdatering av EU:s lagstiftning. Den inre marknaden kommer aldrig att vara fullstandig
utan maste anpassas till den tekniska utvecklingen, de globala forhallandena och viktiga
samhallsutmaningar. Den mojliga utvidgningen av den inre marknaden till Ukraina utgor en
bra grund for antagandet av en ny strategi for den inre marknaden.

Det behovs en inventering av de resultat som uppnatts under de senaste 30 &ren och en
genomgéang av de kommande prognoserna for den europeiska ekonomin, med den inre
marknaden som hogsta prioritet. Detta framgér tydligt av Europeiska kommissionens
arbetsprogram for 2023:%

‘Och EU har géng pa gang visat att det kommer att ta sig an uppgiften,
oavsett om det galler vaccin, ekonomisk &terhamtning, sanktioner eller stod
till Ukraina. EU har i alla lagen visat sin handlingskraft, ambitionsniva och
snabbhet nar det finns en gemensam malmedvetenhet och en gemensam
strategi. Detta méaste fortsatta att vara drivkraften i vart arbete under det
kommande aret.
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@ Losning

Vi uppmanar Europeiska kommissionen att vara ambitios och visionar, nar den utarbetar
sitt arbetsprogram for den inre marknaden for 2023. Europeiska kommissionen bor anta

en strategi for den inre marknaden, som tydligt prioriterar den inre marknaden i EU:s
integrationsprojekt. Strategin for den inre marknaden bor ta ett helhetsgrepp dver hela
foretags- och konsumentresan for att sakerstalla att regleringar inte i onddan begransar
handeln pa den inre marknaden. Strategin for den inre marknaden bor stodjas av ett starkt
politiskt ledarskap. Den bor integrera regleringar som ror alla pelare av den inre marknaden
och alla former av affarsverksamhet.

Ett exempel pa detta ar att kostnaderna 6kar for den tillverkande industrin nar handeln med
varor och tjanster allt oftare integreras. Dessa kombinerade produkter blir dyrare pé grund
av att det finns s& manga kvarvarande hinder fér handeln med tjanster. Detta missgynnar
den tillverkande industrin i den globala konkurrensen. Ett annat exempel ar programvara och
digitala tjanster, som till stor del utgérs av upphovsrattsskyddat innehall. | dag hindras den
fria rorligheten av att upphovsratten delvis regleras av EU-lagstiftning och delvis av nationell
lagstiftning. Visst innehall kan alltsé vara skyddat i ett land, men inte i ett annat. Detta
lapptacke av direktiv, forordningar och nationella lagar driver upp transaktionskostnaderna
och leder till olika rattigheter och avtal i olika medlemsstater.

Insamling av information
I:Iil . for transaktionen / Investera
Foretagets i finansiering
0000) resa Uppfylla kraven fér Uppratta en
\att fa salja juridisk enhet

/ Bemanning

Marknadsforing Efter
\och forsaljning  Leverera férséUning/
Skatter

Inkép och Erhalla Efter

betalning leverans forsaljning
Konsumentens

Resa

Insamling av
information om
produkter/tjanster

Den inre marknaden existerar inte i ett vakuum. Samtidigt som strategin fokuserar pa hur latt
det ar att géra affarer pa den inre marknaden bér den ocksé utgora en stark grund for att locka
till sig utlandska investeringar, forhandla fram fler handelsavtal, séakra talanger och paskynda
den grona omstallningen globalt.



*F‘Q Stark Solvit genom att inratta en ombudsman for den inre marknaden

o

i varje EU-medlemsstat och aligg Solvit att agera mer proaktivt i
strukturella &renden samt 6ka kunskapen om Solvit

Bakgrund

Solvit inrattades 2002 for att (kostnadsfritt) hjalpa medborgare och foretag som har problem
pa grund av felaktig tillampning av reglerna for den inre marknaden. Det finns Solvitcenter

i alla EU:s medlemsstater samt pé Island, i Liechtenstein och i Norge. Tillsammans bildar
centren ett informellt natverk for problemlosning under 6verinseende av den Europeiska
kommissionens.

2020 hanterade Solvit cirka 2 600 a&renden med en losningsgrad pé 81 procent.®? Féretagen
stod dock bara for 135 Solvit-drenden under 2020 (5 %), jamfort med de 2 500 arenden

som lamnades in av medborgare under 2020.% Dessa siffror star i skarp kontrast till
undersokningar (t.ex. den undersékning som genomférdes som en del av denna studie) som
alla pekar pé att rattsliga hinder ar ett av de storsta problemen for foretagens verksamhet pa
den inre marknaden.

En undersokning som Svenskt Naringsliv nyligen genomforde bland 600 foretag visar att 75
procent av de foretag som ar verksamma inom EU inte kanner till det stod som finns for att
undanroja hinder for att verka pa den inre marknaden.®* P4 samma satt rapporterade endast
22 procent av tillfrdgade europeiska smé och medelstora foretag att de skulle lamna in
klagomal till Solvit nar de stoter pa hinder som ror deras rattigheter p& den inre marknaden,
jamfort med 81 procent respektive 75 procent som i stéllet skulle kontakta sin advokat
respektive sin nationella handelskammare.®®

Det laga antalet Solvit-arenden tyder darfor bade pa bristande medvetenhet och bristande
fortroende for Solvit som en relevant partner for att hitta en losning. Det racker dock inte
att oka medvetenheten om Solvit for att [0sa problemet. Det finns ytterligare minst tre
strukturella problem som péverkar Solvits funktionalitet och potential som ockséd méaste
atgardas:

» Sékerstalla personal och kvalifikationer | Pa grund av den asymmetriska fordelningen
av kostnader (som drabbar utlandska foretag som méter hogre intradeshinder) och
fordelar (som tillfaller lokala foretag som ar mer skyddade fran konkurrens pé sin
hemmamarknad) kan nationella myndigheter sakna incitament att avsatta de resurser
som kravs for att se till att EU-reglerna foljs. Europeiska kommissionen har pdpekat att
det r&der brist pa kvalificerade handlaggare och en alltfor hog personalomséattning vid
flera Solvitcenter. Detta paverkar arbetets kvalitet i hela natverket.%®

» Hantering av strukturella problem | Solvit &r en underutnyttjad, vardefull
informationskalla vid mer strukturella problem, dvs. hinder for den fria rorligheten till foljd
av nationella regler (i motsats till administrativ praxis), for vilka Solvits icke-bindande
lagstiftning sallan kan ge l6sningar.

« ldentifiering av osékerheter i lagstiftningen | Solvit anvands framst for att rapportera
fall av felaktig tillampning av reglerna for den inre marknaden. Som bekraftas av
den undersokning och de intervjuer som genomforts inom ramen for denna studie
beror m&nga rattsliga hinder p& motstridiga och/eller 6verlappande bestammelser
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som leder till betydande rattslig osakerhet (t.ex. den ojamna tilldmpningen av
ursprungslandsprincipen).®’

I dag finns det omkring 100 000 nationella, regionala och lokala myndigheter® som ansvarar
for den dagliga tillampningen av reglerna for den inre marknaden i medlemsstaterna. Endast
en brékdel av dem samarbetar med Solvitcentren.

For vissa mycket specifika omréden, t.ex. finansiella tjanster, energi och telekom, har
nationella tillsynsmyndigheter inrattats i medlemsstaterna for att se till att EU-reglerna foljs.
Pé& alla andra omréden &r Europeiska kommissionen den enda institution som kan 6vervaka
och effektivt se till att reglerna for den inre marknaden tillampas korrekt i medlemsstaterna.®

Lésning

Viforeslar att en ombudsman for den inre marknaden inrattas i varje EU-medlemsstat (som
chef for eller i samarbete med Solvit) for att se till att EU-reglerna tillampas korrekt. Vi foreslar
ocksé att Solvit ska ata sig att agera mer proaktivt i strukturella fall och 6ka medvetenheten,
till exempel genom strukturerade rundabordssamtal med nationella foretagsforeningar.
Slutligen bor Solvit vara en digital plattform for att rapportera motstridiga och éverlappande
bestammelser och for att hantera osdkerheter i lagstiftningen.*® Rekommendationen bygger
pa samma tre grundpelare som Kommerskollegium har lagt fram.*!

For det forsta ska varje medlemsstat utse en ombudsman for den inre marknaden. Som ett
nationellt, oberoende organ skulle dess roll vara att skydda foretagens och medborgarnas
EU-rattigheter pé nationell niva. Eftersom ombudsmannen ar en del av medlemsstaternas
forvaltning skulle han eller hon kunna kommunicera med och dvervaka de nationella och
lokala myndigheter som ansvarar for tilldmpningen av EU-reglerna i landet.

For det andra maste ombudsmaéannen for den inre marknaden ha tillgéng till effektiva
rattsmedel, t.ex. ratten att vacka talan vid nationella domstolar. Att kunna anvanda sig av
rattsliga forfaranden ar centralt for en effektiv verkstallighetspolitik pd andra omraden av
EU-ratten, t.ex. konkurrenslagstiftning eller skydd av personuppgifter, och detta kommer att
vara en viktig del av den foreslagna reformen.

For det tredje ska ett natverk avombudsman for den inre marknaden inrattas under
Europeiska kommissionens dverinseende for att garantera en enhetlig tolkning av EU-reglerna
i medlemsstaterna.*? Ett sddant natverk skulle kunna mojliggora utbyte av basta praxis och
kan ocksé omfatta en mekanism for fordelning av arenden gallande Gvertradelser som beror
flera medlemsstater, vilket ar fallet pd andra omréden.

Tillsammans kommer de tre pelarna att minska de administrativa kostnaderna for de
europeiska foretagen, eftersom regelefterlevnaden och den korrekta tilldmpningen av
EU-reglerna minskar fragmenteringen av lagstiftningen. Den foreslagna losningen syftar
ocksé till att forhindra diskriminering av utlandska foretag genom lagstiftning eller nationella
myndigheter och till att l6sa tvister. Alla dessa utmaningar lyfts fram av svenska sma och
medelstora foretagen i frdga om den inre marknaden.



#‘5 Gor befintlig och ny EU-reglering féremal for ett dataflodestest

ﬁ Bakgrund

Spanningen mellan dataskydd och dataflode har praglat den digitala ekonomin fréan borjan.
Dataflodet, dvs. foretagens mojlighet att f& tillgang till, anvanda och éverfora data, ar en
forutsattning for digitaliseringen. Detta galler till exempel utvecklingen av loT, ”internet of things”
och artificiell intelligens, som bygger pa behandling av stora méangder data.

Digital teknik och digitala losningar mojliggdr och paskyndar ocksé den grona omstallningen

i ekonomin och samhallet.*® Digitala [0sningar ar bland annat en viktig faktor for att skapa
flexibilitet i efterfragan nar det géller den vantade fordubblingen av elanvandningen i Europa
fram till 2050. Att tillhandahélla realtidsdata for att stodja klimatvanliga transportval eller ett
mer klimatmedvetet uppvarmningsbeteende i hemmen ar ocksé ett kostnadseffektivt satt att
minska koldioxidutsldppen. Atgarder for att minska EU:s import av fossila branslen ar ocksé
beroende av digitala l[6sningar. Omkring 40 procent av insatserna for att né den énskade nivan
pa EU:s efterfragan pé gas kommer att innefatta en viss grad av digitalisering.

Darfor ar det viktigt att undanroja omotiverade hinder for datafloden pa den inre marknaden,
vilket Europeiska kommissionen har forsokt atgarda bland annat genom férordningen om

fritt flode av data.* Flera hinder kvarstér dock och har ofta sin grund i regler som syftar till

att skydda den personliga integriteten (dataskydd).*® Detta &r ett legitimt skyddsintresse som
regleras i EU:s stadga om grundléggande rattigheter och kan darfor sédgas ha ett konstitutionellt
varde i EU.

Det innebar att andra intressen, sdsom den fria rorligheten for uppgifter, &r underordnade
intresset av uppgiftsskydd. EU-regler som framjar dataflode — bade inom och utanfoér EU - kan
alltsa forklaras ogiltiga om de undergraver dataskyddet. Det finns alltsé en grans for hur mycket
EU kan avreglera dataflédena pa den inre marknaden och till tredjelander.

@ Losning

= Med tanke pé det 6verordnade intresset av att skydda den personliga integriteten
rekommenderar vi att Europeiska kommissionen lagger fram ett forslag for att frdmja
datafloden sé langt det ar mojligt. Forslaget ar att infora ett "dataflodestest” for att undanroja
omotiverade hinder. Utgdngspunkten ar att hinder som syftar till att skydda den personliga

integriteten maste utformas sé att de i minsta moéjliga méan begransar dataflodena.

Ett sddant test skulle tvinga lagstiftare och tillsynsmyndigheter (bade pa EU-niva och nationell
niva) att systematiskt beakta det fria flodet av data nar de tillampar dataskyddsreglerna

(t.ex. genom att utforma nya kray, anta riktlinjer eller fatta beslut i enskilda fall). Det skulle
ockséa ge foretag mojlighet att rattsligt ifrdgasatta beslut om dataskydd som uppfattas som
oproportionerliga. Testet skulle séledes erkanna att principen om dataskydd ar éverordnad i EU,
men begransa risken for missbruk som skulle inverka negativt pa datafléden, innovation och
den grona omstallningen. Att undanrdja omotiverade hinder for datafloden kommer att minska
de administrativa kostnaderna for europeiska foretag — det framsta hindret for att gora affarer
pa den inre marknaden enligt svenska sma och medelstora foretag.
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Omstart av EU:s inre marknad

4 Bygg en kultur baserad pa fortroende och
regelefterlevnad

Bakgrund # Lésningar i

Direktiv gallande den inre marknaden kan bara
fa& avsedd effekt om de inforlivas fullstandigt och

korrekt i den nationella lagstiftningen inom den P CO IR LS

planeringsterminen sé att den

faststallda tidsfristen. #‘Ir omfattar rekommendationer om hur
Forsvinner de hinder, som beror pé att lagstiftning genomférandet av EU-lagstiftningen
som omfattar den inre marknaden inte ar full- kan harmoniseras och hur bristerna i
standigt genomford, kan EU:s ekonomi 6ka med _— efterlevnaden ska minskas.
ytterligare 520-600 miljarder euro.

De nationella regeringarna saknar ibland incita- Oka anvandningen av verktygsladan
ment for att korrekt och utan férseningar inforliva for battre lagstiftning: ny
EU-reglerna i nationell lagstiftning p& ett harmo- #:5 lagstiftning bor utformas med
niserat séatt, vilket kan leda till att man misstolkar hénsyn hur den ska genomféras och
forsok att skydda lokala foretag. kraven pa konsekvensbedmning

ska alltid respekteras.
En nara integrering av genomférande och tillamp-
ning i utformningen av ny lagstiftning kommer att
bidra till att skapa en battre efterlevnadskultur.

#‘ Uppgradera den europeiska planeringsterminen sa att den omfattar
rekommendationer om hur genomférandet av EU-lagstiftningen kan
harmoniseras och hur bristerna i efterlevnaden ska minskas

* Bakgrund

Lagstiftningen om den inre marknaden kan endast f& avsedd effekt om den inforlivas
fullstandigt och korrekt i medlemsstaternas nationella lagstiftning inom den tidsfrist som
anges i direktiven. Hos méanga medlemmar av den inre marknaden ar bristerna i inforlivandet
(skillnaden mellan antalet direktivom den inre marknaden som antagits av EU och antalet
direktiv som inforlivats av en medlemsstat) och i 6verensstammelsen (den procentuella

Det europeiska néringslivets perspektiv pa inférlivandet av EU-direktiv

“Electrolux stalls infor av ett antal olika nationella lagar och implementeringar av
EU-direktiv vid gransdverskridande forsaljning pa den inre marknaden. Ett exempel pa
detta ar direktivet om forpackningar och férpackningsavfall, som medlemsstaterna har
genomfort pa olika satt och ibland har de infért helt nya krav. | Frankrike kravs till exempel
en sa kallad Triman-markning pa forpackningen for att ange att produkten omfattas av
sarskilda anvisningar for avfallssortering.”

— Viktor Sundberg, VP Environmental and EU affairs pa Electrolux
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andelen EU-direktiv som inforlivats felaktigt av en medlemsstat) mycket stora och
samstammiga.

Att undanroja befintliga hinder pa grund av ofullstandigt genomférande av EU-reglerna kan
ge stora ekonomiska vinster i hela EU.“® Europeiska kommissionen uppskattar att om sddana
hinder avlagsnas skulle EU:s BNP 6ka med ytterligare 520-600 miljarder euro per ar (183-269
miljarder euro for varor och 338 miljarder euro for tjanster).+’

Liknande effekter kan forvantas i Sverige. Om fordelarna for Sverige liknar fordelarna for den
genomsnittliga EU-medlemsstaten kan BNP per capita 6ka med 0,6 procent per ar.Varu- och
tjanstesektorerna skulle 6ka svensk BNP med ytterligare 20-22 miljarder euro varje ar (7-10
miljarder euro for varor och 12 miljarder euro for tjanster*€). Dessutom forvantas den 6kade
produktionen av varor och tjanster leda till ytterligare upp till 28 000 arbetstillfallen per ar.
Fordelarna skulle spridas till svenska hushall, dar hushéallsinkomsten forvantas 6ka med 220
euro per ar. Slutligen forvantas investeringarna 6ka med 650 miljoner euro per ar*® (se Figur 9).

Med tanke pa Sveriges stora andel av handeln pa den inre marknaden ar det troligt att
fordelarna for svenska foretag av ett forenklat marknadstilltrade blir stora. Sveriges
bristande regelefterlevnad ligger matt enligt resultattavlan for den inre marknaden dock dver
EU-genomsnittet, ndgot som Sverige méaste ratta till.*

De nationella regeringarna kan (d&tminstone pa kort sikt) sakna incitament att korrekt och
utan drojsmal inforliva EU-reglerna i nationell lagstiftning pé ett harmoniserat satt. Ibland
kan detta resultera i sé kallad "gold-plating” Europeiska kommissionen definierar “gold-
plating” som "ett dvermaétt av normer, riktlinjer och forfaranden som ackumuleras pé nationell,
regional och lokal niva och som stor de politiska méal som s&dan reglering forvantas uppnd”.®
"Gold-plating” 0kar kostnaderna for utlandska foretag och utgor ett hinder for intrade

pa nya marknader, vilket kan skydda inhemska foretag samtidigt som utlandska foretag
diskrimineras.

Losning

For att skapa incitament for medlemsstaterna att tilldAmpa EU-reglerna korrekt, och

ta politiskt ansvar for att de tillampas korrekt, féreslar vi att uppgraderingen av den
europeiska planeringsterminen aven ska inkludera rekommendationer om att minska
regelefterlevnadsklyftan samt harmonisera genomforandet av EU:s lagstiftning. Den
foreslagna losningen bygger pé tva viktiga strukturer som redan finns for att stédja deninre
marknadens funktion.

For det forsta overvakar resultattavlan for den inre marknaden medlemsstaternas resultat
nar det galler genomférandet av de fyra friheterna och visar vilka resultat som uppnatts,
vilken feedback som erhallits och vilka slutsatser som dragits. Resultattavlan for den inre
marknaden ar darfor en rik kalla till information som kan ligga till grund for framtida atgarder.
Tyvarr uppdaterades resultattavlan for den inre marknaden inte for 2021, och vi villuppmana
Europeiska kommissionen att aterga till arliga uppdateringar.
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Figur 9

Potentiella fordelar fér Sverige om befintliga hinder pa den inre
marknaden undanréjs
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#5

For det andra utgor den europeiska planeringsterminen en central ram for processer inom
EU:s socioekonomiska styrning. De viktigaste malen for den europeiska planeringsterminen
ar att bidra till att sakerstalla konvergens och stabilitet i EU, att bidra till sunda offentliga
finanser, att framja ekonomisk tillvaxt, att forhindra alltfor stora makroekonomiska obalanser
i EU och att genomfora Europa 2020-strategin.s?

Den bestédende bristande regelefterlevnaden undergraver féretagens och medborgarnas
fortroende for en effektivt fungerande inre marknad. Det sander ocksa en tydlig signal till
enskilda regeringar om att bristande regelefterlevnad far sma konsekvenser. Vi féreslar darfor
att rekommendationerna om att minska bristerna i regelefterlevnaden och harmonisera
genomforandet av EU:s lagstiftning ska ingd i den europeiska planeringsterminen. Fordelen ar
att den europeiska planeringsterminen styrs av en kombination av hard och mjuk lagstiftning,
vilket beror p& en blandning av 6vervakningsmekanismer och mojliga sanktioner, som kan
anvandas for att uppmuntra regeringarna att minska bristerna i regelefterlevnaden.

Den foreslagna losningen eliminerar flera av de rattsliga hinder som for narvarande gor det
svart for svenska smé och medelstora foretag att gora fler affarer p& den inre marknaden.

Oka anvéandningen av verktygsladan for battre lagstiftning: ny lagstiftning
bér utformas med hansyn till hur den ska genomféras och kraven pa
konsekvensbeddmning ska alltid respekteras

Bakgrund

Genom sin politik for battre lagstiftning har kommissionen atagit sig att utforma, genomfora
och stédja genomforandet av hogkvalitativ lagstiftning och regleringar. Verktygsladan for
battre lagstiftning tacker hela EU:s programcykel — planering, utformning, antagande,
genomforande, utvardering och 6versyn.5®

Enligt kommissionens egna riktlinjer kravs en konsekvensanalys nar 1) ett forslag sannolikt
kommer att leda till betydande ekonomiska, miljomassiga eller sociala konsekvenser eller
medfor betydande utgifter och 2) kommissionen har ett val mellan flera &tgardsalternativ
("handlingsutrymme”). Europaparlamentet, rddet och kommissionen har ett gemensamt
ansvar for att skapa lagstiftning av hog kvalitet.5

Lagstiftning av hog kvalitet kravs p&d omraden dar den har det storsta mervardet for
EU-medborgarna och dar den starker konkurrenskraften och héllbarheten i EU:s ekonomi.
Hogkvalitativ lagstiftning ar ocksa en forutsattning for att EU:s mal pé olika omraden ska
kunna uppnas pa ett sa enkelt, effektivt och &ndamalsenligt satt som mojligt. En lagstiftning
av hog kvalitet ar dessutom ett satt att undvika dverreglering och onddiga administrativa
bordor for medborgare, forvaltningar och foretag, sarskilt smé och medelstora foretag.
Slutligen &r en lagstiftning av hog kvalitet utformad sé att den framfér allt underlattar
inforlivandet och den praktiska tillampningen.
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Pa senare tid har vi sett hur kommissionen har drivit igenom atgardsforslag som sannolikt
kommer att leda till betydande ekonomiska, miljomassiga eller sociala konsekvenser

eller som medfor betydande utgifter pa grundval av bristfalliga konsekvensanalyser. Ett
exempel ar avsaknaden av en konsekvensanalys for den foreslagna forordningen som syftar
till att forbjuda marknadsforing av varor som tillverkats med tvangsarbete. De foreslagna
riktlinjerna har kritiserats for att de saknar verklighetsforankring och ar olampliga for

sma och medelstora foretag, som varken har kapacitet eller en marknadsstallning som

gor det mojligt att tillampa dem.®® Andra exempel pé bristfalliga konsekvensanalyser ar
krisinstrumentet for den inre marknaden (SMEI) och datalagen.®

Att avvika fran kravet p& konsekvensanalyser eller hoppa 6ver konsekvensanalysen i
pafoljande revideringar riskerar att leda till en ineffektiv lagstiftning med (&gt mervéarde

som skapar overreglering, onddiga regleringsbordor for europeiska foretag och oavsiktliga
negativa effekter. Det verkar ocksé som om olika intressenter har olika mojligheter att fa insyn
i processen och uttrycka sina asikter, beroende pé i vilken sektor de &ar verksamma.®’

Losning

Bristerna i regelefterlevnad och de stora administrativa kostnaderna for foretag med
gransoverskridande verksamhet pa den inre marknaden tyder p& att mer kan goras for att
utforma EU-lagstiftningen pé ett satt som underléattar ett effektivt inférlivande och en praktisk
tillampning av den. Okade krav pé att integrera genomférandeaspekter i utformningen av

nya bestammelser kommer att bidra till att skapa en battre regelefterlevnadskultur bland
medlemmarna pa den inre marknaden. Det kommer ocksa att starka tillvaxtpotentialen hos
europeiska foretag, sarskilt sma och medelstora foretag.

Virekommenderar att Europeiska kommissionen starker anvandningen av verktygsladan for
battre lagstiftning genom att uppratthéalla kravet pa konsekvensanalys och lagger storre vikt
vid att integrera genomforandeaspektert i utformningen av ny lagstiftning. Den foreslagna
losningen kommer att bidra till att minska flera av de befintliga rattsliga hinder som lyfts fram
av svenska smé och medelstora foretag. En hogkvalitativ utformning av framtida regleringar
kommer ocksé att minska risken for att nya administrativa hinder och oavsiktliga negativa
effekter ska uppsta i framtiden.
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Skapa en gron och cirkular inre marknad

Bakgrund 5:} Lésningar @

Handel ar ett medel for att stimulera innovation,

sprida innovationer dver marknaderna och minska

kostnaderna for att overga till mer hallbara

produktions- och konsumtionssystem. Friktionsfri

handel med klimatvaror och klimattjanster pa den #’—é
inre marknaden ar en forutsattning fér den grona

omstéllningen.

Kartlagg och undanréj
rattsliga hinder for handel med
klimatvaror och klimattjanster
pa den inre marknaden.

Det kréavs stora mangder ny EU-lagstiftning for

att skapa en ny cirkular ekonomi som uppfyller Utforma EU:s digitala

EU:s hallbarhetsmal. Fragmenteringen av den 7 produktpass pa ett satt som
inre marknaden riskerar att bromsa den grona # underlattar féretagens cirkuldra
omstallningen. Det ar viktigt att harmoniseringen arbete.

av EU-reglerna fortsatter och att reglerna gors sa
lattillgangliga som mojligt for foretagen i EU.

Kartlagg och undanrdj rattsliga hinder for handel med klimatvaror och
klimattjanster pa den inre marknaden

Bakgrund

Omstéllningen till ett nytt, koldioxidfritt produktions- och konsumtionssystem kraver tillgang
till och anvandning av klimatrelaterad teknologi och tjanster. Handel ar ett medel for att
stimulera innovation, sprida innovationer over marknaderna och minska kostnaderna for att
anta nya klimatlosningar.

World Economic Forum, WEF, har nyligen sammanstallt en lista 6ver de 25 viktigaste
klimatvarorna som kan mojliggéra utslappsminskningar.%® Dessa klimatvaror omfattar
energiforsorjning, transport, utrustning for avskiljning och lagring av koldioxid (CCS) och varor
for bevarande genom frysning/kylning. Foreslagna klimattekniker omfattar vind- och solkraft,
varmepumpar, alternativa kylmedel, isolering, effektiva motorer, LED-belysning, smarta
termostater, elbilar och biogasugnar.

Rattsliga hinder har en betygande negativ inverkan pa den globala handeln med klimatvaror
(upp till tio ganger mer an tullar®), och de tre storsta hindren ar tekniska handelshinder
(framst standarder, tekniska foreskrifter och markningskrav samt forfaranden for bedomning
av dverensstammelse, produktprovning och certifiering), krav pa lokalt innehall och
utmaningar i samband med offentlig upphandling.
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World Economic Forum, WEF, pdpekar dessutom att handeln med klimatvaror i stor
utstrackning ar beroende av forméagan att tillhandahalla klimatrelaterade tjanster. | rapporten
presenteras en forteckning 6ver klimattjanster, inklusive “traditionella” milj6tjanster (t.ex.
avloppsvatten, avfallshantering och renhallning) och "icke-traditionella” tjanster som
mojliggor eller &r oumbarliga for handeln med klimatvaror.

De”icke-traditionella” miljotjansterna ar vanligast inom foljande tre kategorier:

« Ovriga professionella tekniska tjanster och foretagstjanster
- Byggnadstjanster

+ Telekommunikation, radio- och tv-sandningar och informationstjanster (aven kallade
digitala tjanster)

Forskning visar att det finns en mangd hinder som begransar den globala handeln med
dessa klimattjanster, bland annat hinder for att etablera sig i ett land, visumfrégor,
diskriminerande skattesystem och begransningar av datadverforing.®® Att begransa handeln
med klimatrelaterade tjanster kan leda till att man gér miste om mojligheter till forsaljning
och anvandning av klimatvaror. Se Figur 10 for en illustration av framgangsrik anvandning av
klimatvaror utan hinder for de olika leveranssatten av klimattjanster.

Loésning

Hantera och undanroja rattsliga hinder for handel med klimatvaror och klimattjanster pa
den inre marknaden kan paskynda avkarboniseringen i Europa. Det kan ske genom att man
strukturerar marknadssignaler, stimulerar innovation och sanker kostnaderna for att anta ny
teknik. En fullt integrerad inre marknad for klimatvaror och klimattjanster kommer ocksa att
starka EU-producenternas internationella konkurrenskraft.

Virekommenderar att Europeiska kommissionen tar initiativ till en kartlaggning av befintliga
rattsliga hinder for handel med klimatvaror och klimattjanster p& den inre marknaden.

Pa grundval av kartlaggningen bor Europeiska kommissionen utarbeta en fardplan for

att undanroja kritiska hinder och noggrant évervaka genomforandet bédde p& EU-nivé och
nationell niva. Dessutom bér Europeiska kommissionen anvanda sig av erfarenheterna fran
minskningen av handelshinder for klimattjanster till andra typer av tjanster for att ndrma sig
en fullt integrerad inre marknad for tjanster.
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Figur 10

Tjanstehandeln stéder inforandet av klimatvaror
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Kalla: Implement Economics baserat pd World Economic Forum (2022), Accelerating Decarbonization through Trade in
Climate Goods and Services, Insights Report September 2022.

Utforma EU:s digitala produktpass pa ett siatt som underlattar féretagens
cirkuldra arbete

Bakgrund

Det digitala produktpasset (DPP) &r ett viktigt forslag i férordningen om ekodesign for hallbara
produkter (ESPR), som syftar till att samla in information om en produkt i hela vardekedjan
for att ge en heltackande forstéelse av material och produkter samt deras miljépéaverkan.
Syftet med DPP &r att framja héllbar produktion och cirkulara affarsmodeller, samtidigt som
konsumenterna far storre insyn i produkternas vardekedjor. Som en digitaliserad l6sning
syftar den till att sakerstalla en mer effektiv éverforing av information mellan aktdrer och till
konsumenter an vad fysiska alternativ medger.®" 62

De ménga mojligheterna innebéar ocksé utmaningar, bland annat tekniska och juridiska
fragor som ror datahantering och datadelning, immateriella rattigheter samt styrning och
marknadsovervakning.5® Det kravs omfattande planering och testning for att se till att dessa
utmaningar inte hindrar forverkligandet av DPP:s mal for cirkular ekonomi och skapar fler
hinder for foretagen pa den inre marknaden.
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Losning

En val utformad produktutvecklingsplan kan gora viktig produktspecifik information
lattillganglig for aktérerna i vardekedjan. Det kan ocksa vara ett kraftfullt verktyg for foretagen
i deras stravan att minska koldioxidutslappen i ekonomin. Om det inte utformas med omsorg
och med hansyn till intressenternas synpunkter, sarskilt smé och medelstora foretag, finns
det dock en risk att DPP kommer att medfora hoga administrativa bordor och kostnader for
foretagen. Det skulle i sin tur begransa dess potential och skapa bristande sammanhallning
pé den inre marknaden.

Darfér rekommenderar vi att DPP utformas med foljande egenskaper:
« Endast relevanta uppgifter ska kravas, med forstéelse for komplexiteten och tidsatgangen

for att samla in detaljerad information langs hela vardekedjan.

+ De uppgifter som kravs méste anpassas till befintliga databaser och system for att inte
skapa silos eller dubbelarbete.

« Immateriella rattigheter ska skyddas - vilket aterigen kraver ett noggrant dvervagande
av de uppgifter som ar absolut relevanta for att uppna maélen (endast uppgifter som ar
nodvandiga att kanna till och inte uppgifter som ar trevliga att kanna till).
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Skapa tillvaxt med digitala verktyg och
lOsningar

Bakgrund Lésningar @

De politiska beslutsfattarna spelar en nyckelroll

nar det galler att sakerstalla ett bra foretagsk- #;Z Skapa en enda kontaktpunkt for
limat och att hélla lagstiftningen uppdaterad m?dlemsstaternas system for

i forhallande till forandrade ekonomiska och utdkat producentansvar (EPR).
tekniska villkor.

EU-lagstiftningens effektivitet och andamalsen- #:q Skapa ett enda moms-id och utvidga
lighet kan undergravas av en alltfor komplicerad moms vid en enda kontaktpunkt.
tillampning, sarskilt for sma och medelstora >

foretag som har mindre resurser for att tacka Erkénn digital mérkning som
administrativa kostnader. #:’0 en verklig ersattning tillfysisk
Digitala verktyg kan anvandas for att sanka markning.

kostnaderna for att samla in, uppdatera och gora
information tillganglig. ’F” Skapa férutsattningar for
Genom att minska de rattsliga hindren kan sméa utvecklingenavenkla,

och medelstora exportféretag utvidga sin verk- sn__abb“a, tillférlitliga och billiga
samhet och det kan bli ldnsamt for fler smé& och gzansqyerskrlde.xnde l?etalnlngar,
medelstora féretag att borja géra affarer pa den bade for betalningar i euro och
inre marknaden. andra valutor.

Skapa en enda kontaktpunkt (“one-stop-shop”) for medlemsstaternas
system for utékat producentansvar (EPR)

Bakgrund

Utokat producentansvar (EPR) &r ett miljopolitiskt verktyg inom EU som ger producenterna
ansvar for insamling, sortering och behandling av produkter efter konsumtion. Systemen for
miljovanlig &tervinning varierar kraftigt inom EU, bade mellan medlemsstaterna och mellan
olika produktkategorier. Det innebar att EPR-systemens effektivitet och &ndamalsenlighet
undergravs av att de ar mycket komplexa och inte harmoniserade. De kraver ibland separat
registrering av producenternas forséaljning i varje medlemsstat.®*

De olika kraven pa EPR medfér hoga administrativa och ekonomiska bérdor for foretagen och
kan komma att hindra deras mojligheter att bedriva handel pé den inre marknaden. Det galler
sarskilt sma och medelstora foretag, som ofta séaljer for alltfor smé volymer for att motivera
de oproportionerligt hoga kostnaderna for regelefterlevnad.
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Dessutom gor den nuvarande fragmenterade utformningen av EPR-system att det ar
mottagligt for s.k. free riding. Det innebar att producenterna undviker sina EPR-skyldigheter
dar de saljer sina produkter genom att inte ha ndgon fysisk eller juridisk enhet pa den
platsen.® Det leder till konkurrensnackdelar for de producenter som foljer lagen, vilket de
maste kompensera med 6kat arbete och kade kostnader.

Losning

Harmoniserade EPR-system kan bidra till att stéarka den cirkulara ekonomin pa den
inre marknaden och samtidigt sénka onodiga kostnader for foretag som vill agera pé ett
miljomassigt ansvarsfullt satt.

Virekommenderar att det inrattas ett harmoniserat tillvigagangssatt for EPR; en digital
EPR-16sning med en enda kontaktpunkt som skulle underlatta en enda EPR-registrering

och -rapportering i alla medlemsstater. Under Europeiska kommissionens dverinseende
skulle denna enda kontaktpunkt ocksé fungera som en centraliserad och uppdaterad
informationsportal om EPR-kraven i alla medlemsstater pa produktniva. Helst bor betydande
arbete laggas ned pa att forbattra och paskynda standardiseringen av EPR-systemen

i medlemsstaterna och, sé langt det ar mojligt, i alla produktkategorier, fore och efter
lanseringen av den enda EPR-kontaktpunkten.

En s&dan l0sning skulle gora det enklare och mindre kostsamt for producenterna att folja
EPR-bestammelserna for alla produkter som séljs i en viss medlemsstat. Det skulle samtidigt
minska de rattsliga hindren for handel p& den inre marknaden (och darmed 6ka handeln) och
starka den cirkulara ekonomin.

Att tilldta forenklade metoder for regelefterlevnad genom en modell for forenklad
regelefterlevnad (“Simplified Compliance Model”, SCM) inom ramen for en l6sning med en
enda kontaktpunkt skulle slutligen stodja, underlatta och mojliggora for tredjepartssaljare
som anvander online-marknadsplatsen for att uppfylla sina ERP-skyldigheter nar det
galler rapportering och betalning. Mer specifikt skulle SCM gora det majligt for online-
marknadsplatser att rapportera kvantiteter som sléapps ut p& marknaden och betala
tillhdrande EPR-avgifter for tredjepartsforsaljarnas rakning.

Skapa ett enda moms-id och utvidga en enda kontaktpunkt (“one-stop-
shop”) for moms

Bakgrund

Ett litet eller medelstort foretag behover idag skicka in i genomsnitt 13 dokument for att
slutfora en momsregistreringsprocess, vanta 100 dagar for att f& ett momsnummer, betala
cirka 8 000 euro per land och &r i kostnader for regelefterlevnad och lamna in upp till 60
momsregistreringar per land och ar.®

Europeiska kommissionen har nyligen bestallt en studie om mervardesskatt®’, som omfattar
tre olika, men sammanhangande, omraden inom mervardesskattepolitiken:



Sma och medelstora féretags perspektiv pa EU:s momsregler

“Bristen pa enhetliga momsregler och momsdeklarationer gor det svart och dyrt

for ett litet eller medelstort féretag som N!CK’S att bedriva granséverskridande
handel pa den inre marknaden. Det finns till exempel fall dar vara produkter lagras

i ett nytt, tillfalligt lager i endast en manad, och vi maste dnda deklarera moms i det
land dar lagret ar belaget. Det kréver i sig betydande juridiska och administrativa
resurser, sarskilt med tanke pa den mycket korta lagringstiden. Det finns ocksa ofta
manga sprakbarriarer i samband med att man anséker om moms.”

- Pierre Magnusson, Head of E-commerce at N!ICK'S

+ Digitala rapporteringskrav (DRR)
+ Mervardesskattebehandling i plattformsekonomin

« Enendamomsregistrering och en enda kontaktpunkt for import (I0SS, “Import-one-stop-
shop”)

Syftet med studien var i) att bedéma den aktuella situationen pa de tre omraden som

anges ovan och ii) att bedoma effekterna av flera mojliga &tgardsforslag pa dessa omraden.
Rapporten ar tankt att anvandas som underlag for Europeiska kommissionens forberedelser
av en konsekvensanalys for att bekrafta eventuella lagstiftningsinitiativ eller andra initiativ.
Europeiska kommissionens forslag kommer att offentliggoras under fjarde kvartalet 2022.

Lésning

Viuppmanar den svenska regeringen att infora ett enda momsregistreringsnummer i EU

och utvidga det befintliga konceptet med en enda kontaktpunkt for moms till att omfatta
alla varutransaktioner (inklusive EU-omfattande lagerplacering och vidareférsaljning). En
sédan forenkling kommer att gora det mojligt for smé och medelstora féretag att uppfylla
sina skyldigheter i fraga om mervardesskatt med hjalp av ett enda registreringsnummer,
vilket minskar kostnaderna och komplexiteten och bidrar till att driva pé tillvaxten. Mindre
betungande momsforfaranden ar ett av de atgardsforslag som svenska smé och medelstora
foretag anser vara mest gynnsamt for att gora mer affarer pé den inre marknaden. Vi
uppmanar darfér Europeiska kommissionen att stodja de sméa och medelstora foretagens
perspektiv i sitt forslag som ska laggas fram under det fjarde kvartalet 2022.

Forutom att minska de administrativa bordorna for sméa och medelstora foretag och oka
deras tillgang till EU:s inre marknad kommer skattemyndigheterna ocksé att gynnas

av ett gemensamt momsregistreringsnummer, eftersom minskad komplexitet okar
regelefterlevnaden.®® Utgar man fran de nationella regeringarnas offentliga finanser
kommer forenklingarna sannolikt att leda till ckad handel, vilket i sin tur leder till ytterligare
momsintakter och en mer konkurrenskraftig marknad i EU. Slutligen kommer kunderna att
gynnas av ett storre urval, mer konkurrenskraftiga priser och en battre shoppingupplevelse
nar de képer varor online.
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?F’O Erkéann digital markning som en verklig ersattning av fysisk méarkning

Bakgrund

For att kunna sélja sina produkter p& EU-marknaden maéste tillverkarna ange en rad

olika uppgifter om regelefterlevnad och éverensstammelse pa sina produkter — bade

pa EU- och medlemsstatsniva. P4 EU-nivéd omfattar detta krav som till exempel teknisk
produktdokumentation, CE-markning, EU-deklaration om éverensstammelse (“Declaration

of Conformity”) och sparbarhetskrav (registrerat varumarke eller handelsnamn och adress),
energimarkning och WEEE-markning.®® Kraven varierar beroende pé vilka produkter det ror sig
om. Fér amnen och blandningar, godningsmedel och tvattmedel maste tillverkarna till exempel
rapportera specifik kemisk produktinformation.’®

P& medlemsstatsniva méste producenterna presentera information pa de officiella spraken
i den medlemsstat dar produkten saluférs, och i vissa fall méste de dessutom uppfylla olika
nationella produktspecifika markningskrav.”

Dessa varierande markningskrav leder till hoga resurs- och administrativa kostnader for
producenterna, sarskilt for smé och medelstora foretag som séljer mindre kvantiteter.
Dessutom forlitar sig EU fortfarande uteslutande pa fysisk markning pa produkter och/eller
produktforpackningar, medan digital kommunikation pé& produktetiketter endast tillhandahélls
pa frivillig basis.

Fysiska produktetiketter ar ofta dverbelastade med information som ar skriven med sma
bokstéaver, vilket gor dem svéara att lasa och forsta. Dessutom ar viktig produktinformation som
anges pé en produkts fysiska etiketter till stor del begransad till det innehall och sprék som
fanns tillgangligt vid tillverkningstillfallet, vilket innebér att denna information riskerar att ga
forlorad eller bli olaslig under produktens livscykel. Konsumenterna forvantar sig allt storre
6ppenhet i frdga om de produkter de konsumerar och dé blir fysisk markning ett odynamiskt och
begransande séatt att halla viktig information aktuell och relevant.

@ Losning

= Digital markning kan svara upp mot den 6kade efterfrdgan pa insyn i de produkter som
producenterna koper. Den kan formedla mer information till konsumenterna an vad som ar
mojligt pa fysiska etiketter. | EU:s bestammelser om medicin-tekniska produkter finns det till
exempel redan standarder som foreskriver hur en produkt ska méarkas sé att anvandaren forstar
att instruktionerna och mer information kan hittas online.

Digitala etiketter har ocksé den fordelen att de latt kan uppdateras, hamtas och tillhandahéllas
pa alla officiella spréak for en viss produkt — till en mycket lagre kostnad och med storre
bekvamlighet for producenterna an fysiska etiketter.”? Eftersom produktinformation snabbt kan
bliirrelevant,itakt med att tekniken utvecklas och lagstiftningen forandras, erbjuder digital
markning ett mer flexibelt, effektivt och skalbart alternativ for att hantera denna utmaning.
Digital markning kan som ett alternativ till fysisk markning underlatta handeln éver granserna
pé den inre marknaden.

41



42

#ll

Forslagen om digital markning har fatt positiva reaktioner frdn konsumenter, féretag och
myndigheter. Dessutom har stora delar av 6vriga varlden (mer an 56 % av varldsekonomin),
inklusive ledande ekonomier som USA, Kina och Japan, redan infort digital markning, och EU
ar den sista stora ekonomiska makten som inte tillater elektronisk visning av produkternas
bverensstammelse.”

Virekommenderar darfor att Europeiska kommissionen anpassar EU:s markningskrav till den
digitala tidsaldern genom att ge tillverkarna méjlighet att valja om de vill marknadsfora sina
produkter digitalt eller fysiskt — dvs. erkénna digitala etiketter som en verklig ersattning av
fysiska etiketter i alla produktgrupper och medlemsstater. Detta bor bygga pa den dynamik och
de lardomar som redan finns fran forslagen om digital markning i kemikalieférordningarna.’

Skapa forutsattningar for utvecklingen av enkla, snabba, tillforlitliga och
billiga gransoverskridande betalningar, bade fér betalningar i euro och
andra valutor

Bakgrund

Som undersokningen tydligt visar anser svenska sma och medelstora foretag att det

ar avgorande for den inre marknadens funktion att metoderna for gransoverskridande
betalningar ar bade kostnadsméssigt éverkomliga och enkla for foretag och konsumenter. |

dag ar de alternativ som finns for gransoverskridande betalningar i EU oftast begréansade till
betalningar med Visa och Mastercard, medan inhemska 6verféringar har ett bredare utbud av
betalningsalternativ, inklusive bankéverforingar och omedelbara mobilbetalningar (t.ex. Swish

i Sverige). Hogre avgifter for gransoéverskridande betalningar an for inhemska betalningar gor
det svarare for utlandska foretag att konkurrera med priset, vilket kan hindra dem fran att salja
produkter och tjanster utomlands och begransa konsumenternas tillgang till varor och tjanster.

Direktivet om betaltjanster (PSD2) utgdr den rattsliga grunden for elektroniska betalningar inom
EU och innehaller bestammelser om sékerhet, skydd av konsumenternas finansiella uppgifter,
autentisering, bedrageribekampning, anvandarrattigheter och betaltjanstleverantorernas
skyldigheter.

I maj 2022 inledde Europeiska kommissionen bade offentliga och riktade samrad for att se
6ver PSD2.75 Fler an 4 000 intressenter svarade och framholl hur viktigt det ar att skapa battre
forutsattningar for att utveckla ett billigt system for granséverskridande betalningar p& deninre
marknaden. Europeiska bankmyndigheten (EBA) har lagt fram fler an 200 forslag till andringar
av PSD2 som syftar till foljande:’®

» Forbattra konkurrensen

+ Underlatta innovation

+ Skydda konsumenternas medel och uppgifter

+ Framja utvecklingen av anvandarvanliga tjanster

« Forhindra att manniskor utestangs fran tillgang till betaltjanster

- Sakerstalla en harmoniserad och konsekvent tillampning av de rattsliga kraven i hela EU.



Ur sma och medelstora foretags perspektiv ar inkonsekvenser i genomforandet och tolkningen
av PSD2-kraven i EU:s medlemsstater sarskilt betungande.

Lésning

Viuppmanar Europeiska kommissionen att utforma en mojliggdrande, dppen och
konkurrenskraftig lagstiftningsram som underlattar billiga, enkla, séakra och tillforlitliga
gransoverskridande betalningar. Tillsynsmyndigheterna bor inte avsta ifran smidiga
gransoverskridande l@sningar. | stallet bor lampliga incitament framja ett konkurrenskraftigt
ekosystem som ger konsumenterna mojlighet att fatta valgrundade beslut, samtidigt som
handlarnas kostnader for betalningar minskar.

Ett mer konkurrenskraftigt ramverk for gransoverskridande betalningar skulle ge
EU-medborgarna tillgang till ett brett utbud av leverantorer som alla verkar i en 6ppen och
konkurrensutsatt miljo, inklusive traditionella finansiella leverantorer, sdsom banker, fintech-
leverantorer och plattformsoperatorer. EU bor ocksé leda utvecklingen av regelverket for
omedelbara betalningar och digitala centralbanksvalutor for att ytterligare modernisera
gransoverskridande finansiella tjanster, satta hoga internationella standarder och sakra EU:s
konkurrenskraft.




Bilaga 1 Beskrivning av undersokningen av
sma och medelstora foretag

Som grund for denna studie genomforde vi en undersokning tillsammans med Foretagarna
bland medlemmarna av denna forening. Syftet med undersokningen var att kartlagga

de viktigaste hindren och mojliga l6sningar for att gora affarer p& den inre marknaden.
Undersokningen var 6ppen mellan den 27 september och den 4 oktober 2022. Mélgruppen

for undersékningen var smé och medelstora foretag som antingen exporterar till den inre
marknaden eller smé och medelstora foretag som skulle vilja exportera till den inre marknaden,
men som inte gor det idag. Enkaten inneholl totalt 14 fragor (tolv i flervalsformat och tva 6ppna
fragor).

Totalt deltog 987 sma och medelstora foretag i undersokningen, varav 76 procent (228) var sma
och medelstora exportforetag och 72 var sma och medelstora foretag som for narvarande inte
exporterar, men som skulle vilja gora det. De flesta av respondenterna bedriver verksamhet
inom "tillverkning eller tung industri” (28 %) och "detaljhandel eller grossistverksamhet” (16 %).
Respondenterna representerade en bra mix av sméa och medelstora foretag av olika storlek.

Ett urval av svaren har anvants for att analysera, prioritera och utforma de rekommendationer
som presenteras i rapportens huvudkapitel. En mer fullstandig oversikt dver enkatsvaren finns i
denna bilaga.



Figur 11

Sma och medelstora exportforetags fordelar av att géra affarer pa
den inre marknaden

| mycket stor utstrackning 14%
| stor utstrackning 27%
I varken stor eller liten utstrackning 20%
I liten utstrackning 33%

Inte alls 5%

Anm. Frdga frdn undersékningen:”l vilken utstrdckning drar ditt féretag nytta av den inre marknaden?’, n=204.

Figur 12

Potential att utveckla verksamheten pa den inre marknaden, sma
och medelstora exportforetag

Exportera/salja till foretag 79%

Inkop 22%
Exportera/salja till privatpersoner 21%
Etablera en lokal narvaro 14%
Delta i offentliga upphandlingar 12%
Rekrytera personal 11%

Vet gj 6%

Utstationering av personal 4%

Attrahera investerare 4%

Ta emot finansiering 4%

Anm. Fréga frén undersékningen: "Var ser du de stérsta mojligheterna att 6ka din verksamhet pé den inre marknaden?,
n=189.
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Figur 13

Potential att utveckla verksamheten pa den inre marknaden, ovriga
sma och medelstora féretagstora féretag

Exportera/salja till foretag 63%
Etablera en lokal narvaro 32%
Delta i offentliga upphandlingar 31%
Exportera/salja till privatpersoner 23%
Ta emot finansiering 13%
Rekrytera personal 13%
Attrahera investerare 8%
Utstationering av personal 5%
Inkop 3%

Vet ej 2%

Anm. Fréga frdn undersékningen:”Var ser du de stérsta méjligheterna att 6ka din verksamhet pd den inre marknaden?,
n=62.



Figur 14

Kritiska hinder for att géra affarer pa den inre marknaden, sma och
medelstora exportféretaglstora exportforetag

Olika bestammelser i olika lander
(till exempel moms eller olika krav pa forpackning, markning eller atervinning)

Marknaden ar koncentrerad till ett fatal aktérer
(eller att det ar en otydlig konkurrenssituation)

Svarigheter att hitta kunder och méta kundernas behov
S&dana strategiska prioriteringar saknas i foretaget

Tillgang till finansiering

Kréangliga och/eller dyra gransoverskridande betalningsalternativ

Svérigheter att hitta ratt samarbetspartner

Svarigheter gallande lokala vardekedjor
(exempelvis vid forsaljning till ett stérre foretag)

Brist p& specifika kunskaper i foretaget
(till exempel juridisk, finansiell, digital eller kommersiell expertis)

Svarigheter gallande inkép och logistik

0% 50% 100%

I | mycket stor utstrackning [l 1 stor utstrackning [l 1 varken stor eller liten utstrackning [ | liten utstrackning Inte alls/Vet e]

Kalla: Implement Economics baserat pé en undersékning av smd och medelstora foretag genomférd av Féretagarna.

Anm. Frdga frén undersékningen: "Vad anser du vara de mest kritiska hindren for att gora affédrer pd den inre marknaden?’,
n=210.
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Figur 15

Kritiska hinder for att gora affarer pa den inre marknaden, 6vriga
sma och medelstora foretag

Olika bestammelser i olika lander
(till exempel moms eller olika krav p& férpackning, markning eller atervinning)

Svérigheter att hitta ratt samarbetspartner

Svarigheter att hitta kunder och méta kundernas behov

Marknaden ar koncentrerad till ett fatal aktérer
(eller att det ar en otydlig konkurrenssituation)

Brist pa specifika kunskaper i foretaget
(till exempel juridisk, finansiell, digital eller kommersiell expertis)

Tillgang till finansiering

S&dana strategiska prioriteringar saknas i foretaget

Krangliga och/eller dyra gransoverskridande betalningsalternativ

Svarigheter gallande lokala vardekedjor
(exempelvis vid forsaljning till ett storre foretag)

Svérigheter gallande inkop och logistik

Il | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning

Kalla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smd och medelstora féretag genomférd av Féretagarna.

Anm. Fréga frdn undersékningen: "Vad anser du vara de mest kritiska hindren for att géra affdrer pd den inre marknaden?’,

n=62.
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Figur 16

Rattsliga hinder, sma och medelstora exportforetag

Delta i offentliga upphandlingar
Etablera en lokal narvaro
Rekrytera personal

Exportera till privata kunder
Inkép

Utstationering av personal

Ta emot finansiering

Attrahera investerare

0% 25% 50% 75% 100%

Il | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet e]

Kalla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smd och medelstora féretag genomférd av Féretagarna.

Anm. Frdga fran undersékningen:”l vilken utstrdckning stoppar rdttsliga hinder ditt foretag frén att gora fler affdrer pd den

inre marknaden?’; n=201.
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Figur 17

Rattsliga hinder, 6vriga sma och medelstora foretag

Delta i offentliga upphandlingar
Exportera till privata kunder
Rekrytera personal

Ta emot finansiering

Attrahera investerare

Etablera en lokal narvaro
Utstationering av personal

Inkop

|
0% 25% 50% 75% 100%

Il | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet ej

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smd och medelstora féretag genomférd av Féretagarna.

Anm. Fréga frGn undersékningen:”l vilken utstrdckning stoppar rdttsliga hinder ditt féretag frdn att géra affdrer pd den inre
marknaden?’; n=62.

Figur 18

Konsekvenser av rattsliga hinder, sma och medelstora exportforetag

Hogre kostnader
Lagre vinster

Lagre intakter

Lagre konkurrenskraft
i forhallande till lokala foretag

Lagre sysselsattning

0% 25% 50% 75% 100%

I | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet ej

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av smd och medelstora féretag genomford av Féretagarna.

Anm. Fréga frGn undersékningen: "Vilka konsekvenser har de réttsliga hindren for ditt féretag ndr det géller att gora affédrer
pd den inre marknaden?’, n=191.



Figur 19

Atgarder som skulle kunna underlitta fér sma och medelstora
exportféretag

Harmonisering av momsférfaranden

Foérenkling av administrativa forfaranden

Skapa forutsattningar for gransoverskridande betalningssystem
till ldga kostnader

Harmonisering av nationella tjansteregler

Standardisering av avtalsrattslig praxis

Harmonisering av nationella produktregler

Battre tillgang till information om nationella regler och krav

Minskade sprékbarriarer i lagtexter och forordningar

Tillhandahélla juridisk/finansiell information om
potentiella affarspartners i andra lander

Férenklad aterbetalning

Losning av icke momsrelaterade beskattningsfragor
Anpassning av praxis for offentlig upphandling

Ta bort skillnader i nationella konsumentrattigheter (online)

Losning av kommersiella eller administrativa tvister

Férhindra diskriminering av utlandska foretag genom
lagstiftning eller nationella myndigheter

Att gora tillfalliga utstationeringar av arbetstagare enklare

Forbattra erkdnnandet av yrkeskvalifikationer och
/eller uppfylla andra krav for att f& tillgéng till en reglerad sektor

| 1
0% 25% 50% 75% 100%

M | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [ | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet ej

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersckning av smd och medelstora féretag genomford av Féretagarna.

Anm. Frdga frén undersékningen: "l vilken utstrdckning kommer foljande politiska initiativ att underldtta for sma och
medelstora féretag att géra affdrer pd den inre marknaden?’, n=182.
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Figur 20

Atgarder som skulle kunna underlitta fér 6vriga sma och medelstora
foretag

Battre tillgang till information om nationella regler och krav
Anpassning av praxis for offentlig upphandling
Standardisering av avtalsréattslig praxis

Harmonisering av momsférfaranden

Skapa forutsattningar for gransoverskridande betalningssystem
till laga kostnader

Foérenkling avadministrativa forfaranden

Harmonisering av nationella tjansteregler

Tillhandahalla juridisk/finansiell information om
potentiella affarspartners i andra lander

Losning av icke momsrelaterade beskattningsfragor

Férhindra diskriminering av utlandska foretag genom
lagstiftning eller nationella myndigheter

Minskade sprékbarriarer i lagtexter och férordningar
Losning av kommersiella eller administrativa tvister
Harmonisering av nationella produktregler

Ta bort skillnader i nationella konsumentrattigheter (online)

Forbattra erkdnnandet av yrkeskvalifikationer och
/eller uppfylla andra krav for att f4 tillgang till en reglerad sektor

Forenklad aterbetalning

Att gora tillfalliga utstationeringar av arbetstagare enklare

0% 25% 50% 75% 100%

I | mycket stor utstrackning [l | stor utstrackning [l | varken stor eller liten utstrackning [l | liten utstrackning Inte alls/Vet e]

Kdlla: Implement Economics baserat pd en undersékning av sma och medelstora féretag genomférd av Féretagarna.

Anm. Fraga frdn undersékningen: "l vilken utstrdckning kommer foljande politiska initiativ att underldtta for smd och
medelstora féretag att géra affdrer pd den inre marknaden?’, n=>56.
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